1、请各门店店长思索我司为什么价格高的形象？
原因：促销手段不一样，其它地方把广告药品，心脑血管药品的价格弄的比较低，大厂家的药品价格较低，但是很多不知名的，小厂家的药品较贵，人们所熟知的往往是打广告的品种和长期吃得心脑血管药品。对常买的临时性的价格记不住，所以给顾客我们价格高的形象
2、主要是哪些品种？有何相应的对策？
心脑血管类，广告品种。适当降价，会员特价等。

3、如果围绕以上方面来解决，主要的解决问题：
a、确定价格高的品种目录

b、确定新价格表及价格策略(或者促销政策）

c、如何开展该部分品种组合营销
d、确定降低采购成本措施

