   时间一晃我已在太极三江店工作七年，在这七年的时间里，我与太极共同成长，共同成熟，不知不觉中对这份感情早已深埋心中。

   回顾这几年的工作，在公司领导和同事的关心帮助下，我学到了更多的医药知识从一个对药一点也不懂的促销到一个月的销售达到一万元。通过自身的努力和工作相关经验的积累，知识不断拓宽，销售不断提高，在2011年8月转为营业员。在担任营业员期间，一直帮助店长做好基础管理工作，完成公司各项任务，12年全年完成总销售122.18万，毛利41.71万. 凭借多年的销售经验，其中个人销售补肾益寿 125瓶，占门店销售的34%，9月到12月美美共销售1090盒，其中个人销售美美512 盒，占门店销售的 46%。

门店销售的34%，在12月促销活动中，超额完成公司指标，增长率达30%。

  在今后工作中，我会不骄不躁，认真做好以下几点：

认真贯彻公司的经营方针，同时将经营策略正确并及时的传达给每位员工，起好承上启下的桥梁作用

做好员工的思想工作，团结好店内员工，充分调动和发挥员工的积极性，了解每一位员工的优点所在，并发挥其特长，做到量才适用，增强本店的凝聚力，使之成为一个团结的整体

通过各种渠道了解同行信息，了解顾客购物心理，做到知己知彼，心中有数，有的放矢，使我们的工作更具有针对性，从而避免因此带来的不必要损失

考周到而细致的服务去吸引顾客，发挥员工的主动性和创造性，使员工从被动的”让我干”到积极地”我要干”
