附件二：重庆桐君阁股份有限公司店长交流任职总结

	公司
	四川太极大药房
	门店
	青羊区群和路药店
	店长
	胡建兰

	派往公司
	四川天诚大药房
	交流门店
	天诚连锁20店
	交流店长
	钟灵竹

	任职交流总结内容：

1.门店所有人员的责任心很强，不管是促销人员还是自己公司的营业                               员，对店上大小事情都积极主动地去做，店长相对来说，事情就少一些，我们门店人员在这一方面还有待提高
    2.该门店店长是执业药师，药学专业知识很强，以后我们门店人员应该积极提高自身的专业知识，才能给顾客提供专业的药学服务。

    3.货品按照关联陈列，很美观，由于地方性，没严格按照GSP规定分类陈列

    4.该门店地处立交桥下的十字路口，对面有数码广场、沃尔玛大型超市、新世界商场，人流量还是比较大的，每天的交易笔数有130笔左右，日均销量有5000—6000多元不等，该店可以经营日化，这类品种也可以划卡，销售占比在门店总销量的30%左右，而且重要的是这为门店带来了一部分顾客

   5.该门店人员的服务态度很好，就算一些顾客不愿意办理会员卡，还是会定期到店上消费

   6.根据顾客的需求，积极开零销售

   7.收银台的货品陈列整齐、品类丰富

   8.缺货或者卖断的品种，随时做好登记，免除在要货的时候漏报

   9.随时关注门店效期滞销品种，积极销售

   10.随时检查门店库存商品的准确率，保证库存商品的合理化及准确度




