
附件3

重庆桐君阁股份有限公司先进个人推荐表

	推荐先进个人
的类别
	（  ）销售标兵   （  ）先进工作者

（ v ）金牌店长   （  ）金牌店员  

	姓名
	谭庆娟
	性别
	女
	出生年月
	1988.8.27

	政治

面貌
	党员
	学历
	大专
	工作单位及职务
	四川太极大药房连锁有限公司成华区万科路店，店长

	主 要 事 迹

（600字以内、如需补充具体事迹另行附后）

	太极大药房员工谭庆娟于2012.4.20日任职于四川太极大药房成华区万科路店店长。当时该店已开通社保，但还是面临着重重压力，因为房租成本过高，离扭亏还有很大一段距离，保本点是12万，而本店在2012.4月月销售额仅在6.6万左右，但我们万科路店本人深知干任何一行的销售压力与困难是时刻都存在的，只有向前的路没有后退的路，所以我门积极组织分队调研周边边市场，竞争对手优势，在日常销售中不断总结改进，我们太极大药房万科路店通过一系列措施：宣传太极品牌名气，搞优惠活动和社区便民服务提高人流量和人气，打造店面整洁，陈列合理丰富，活动氛围浓的形象，根据顾客需求配备必备品种，服务与专业并抓，后期服务与关系并抓，团购业务搭建等，达到了每月销售递增的良好趋势，其中尤为明显的突破是：1.随着顾客口碑的宣传和自身服务的保障客流量由原来的平均每日交易笔数50笔提升到现在的100笔；2.会员办理和维护也有显著的成绩，平均每月会员消费占比均在50%以上，跟顾客更是建立了良好的关系，有些阿姨还主动跟我们工作人员买吃的等；3.美美销售每月也是超额完成，我们从2012.11.12任务合计是540盒，而我们实际完成917盒的销量，超额比例达69.81%；4.社区活动资源利用充分，因为我们店所属楼盘万科物业服务中心，我们就利用缴费的机会主动和物管搭建关系，成功争取了每月进社区做活动的机会，并且是免费的，为门店和公司节约了经营经费，同时所有物管人员更是成为了我们的忠实会员：最终我们如期取得了总销售的日益突破：2012.6月销售8.28万，2012.7月8.85万，2012.8月突破10万，2012.9月11万，2012.10月12万，2012.11月13万，2012.12月达17万，成功完成目标扭亏盈利！当然无论是为自己还是为公司我们太极大药房万科路店所有员工都深知不能停止努力的脚步，否则就会一落千丈，我们万科路店力争2013年突破200万，并继续向上提升！
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