
      2012年新津正东街店11月工作总结和12月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	新津正东街店
	57000
	63412.47
	
	1278.57
	
	27111.9
	52
	35.4%


二：措施执行落实情况：

  1.11月与12月销售对比情况：

	
	11月
	12月

	总销售金额
	45487.88
	63412.47

	笔数
	903
	1083

	客单价
	50.37
	58.55

	会员金额
	20399.09
	22500.43

	会员笔数
	297
	331

	会员客单价
	68.6
	67.9

	会员消费占
	44.8%
	35.4%

	新增会员人
	52
	52

	裸卖品种数
	296
	438

	裸卖率
	32.7%
	40%


	
	11月销售额
	12月销售额
	增长比
	11月销售数量
	12月销售数量
	增长比

	药品
	37220.61
	49374.09
	32.6%
	760
	786
	3.4%

	中药
	819.13
	1278.57
	56%
	26
	27
	3.8%

	医疗器械
	1967.57
	2736.98
	39.1%
	57
	64
	12.2%

	保健品
	4942.87
	8637.28
	74%
	51
	65
	27.4%

	化妆品
	98.47
	502.81
	410%
	6
	8
	33.3%

	普通食品
	137.26
	112.8
	-17.8%
	4
	2
	-50%

	日用品
	57.18
	43.36
	-24.1%
	4
	3
	-25%

	消毒品
	112.9
	272.35
	141%
	8
	18
	125%


三   经营情况分析（1-3点）

1、12月与11月相比销售相对增长了39%，主要是12月份多了几天，而且12月份公司搞的活动也给我们带来了一定的收益及人气。

2、12月份我们超额完成任务，也是我们正东街店首次单月突破6万大关，再接再厉。  
2013年1月主要工作内容：抓好美美、天胶和补肾益寿胶囊的销售，大力宣传我们的美美，争取完成销售任务；大力宣传我们冬季养生文化节的活动，早日完成任务，赢得奖励。
第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	新津正东街店
	50000
	
	3000
	
	11000
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


2、 门店增量措施（1----3点）：

1、 多宣传应季产品，搞好熬制阿胶活动。
2、 大力宣传美美。

3、 大力宣传养生文化节活动。
3、 需解决的问题：无

