
              郫县东大街店销售增量措施
1.社区活动效果不明显，没有针对性，达不到理想的成效，我们将改变社区活动的老方式方法，真正走进社区，了解社区顾客的需求，联系厂家开展丰富多彩的便民社区活动，以此树立药房形象，起到宣传作用

2.社保刷卡已开通，但是宣传不到位，我们将针对社保刷卡策划举行一个买省活动，刺激顾客消费，提高销售

3.开展员工自我销售素质的培训，定期组织集体讨论重点品种的卖点，分析成功案例，销售时积极做到对因对症支持疗法，联合用药，减少裸卖，以提高每笔客单价

4.认真落实会员卡的办理及宣传，稳定老会员，发展新会员，做到老会员不流失，新会员持续增长，最终都成为药房的忠实顾客，成为稳定的消费人群

5.根据四季的不同，在收银台和花车上陈列好不同的时令药品，做好，做到一句话服务，刺激顾客消费，以此提高销售


