第一部分：2012年上半年财务分析

总体简述：2012年上半年公司实现销售收入    万元，同比增加    万元，增长  %，完成预算的   %；毛利额    万元，同比增加    万元，增长    %；完成预算的    %；毛利率    %，同比增加    %，完成预算的    %；价外收  万元，同比下降  万元，下降 %，完成预算的    %；费用总额   万元，同比增加   万元，增长  %，完成预算的   %；其中销售费用   万元，同比增加   万元；管理费用   万元，同比增加  万元；财务费用  万元，同比增加  万元；利润总额  万元，同比增加   万元，全年预算为   万元。

     2、资产状况：截止   月，公司总资产为    万元，其中流动资产为  万元，资产负债率为   %，按双增长口径，净资产比年初减少   万元。

 3、流动资产指标：截止   月，公司存货为   万元，比年初下降  万元，外部应收款余额为  万元，比年初下降 万元，两项流动资产控制指标合计下降  万元。

一、经营成果分析

（一）、经营成果总表（报表数）                         单位：万元

	项目
	本期金额
	上年同期
	增减额
	增减比率%

	主营业务收入
	
	
	
	

	主营业务成本
	
	
	
	

	主营毛利
	
	
	
	

	主营毛利率%
	
	
	
	

	费用总额
	
	
	
	

	其中：营业费用
	
	
	
	

	管理费用
	
	
	
	

	财务费用
	
	
	
	

	费用率%
	
	
	
	

	营业利润
	
	
	
	

	其中：其他业务利润
	
	
	
	

	营业外收支净额
	
	
	
	

	利润总额
	
	
	
	

	净利润
	
	
	
	


含分中心药房

（二）、经营成果总表（还原数）                         单位：万元

	项目
	本期金额
	上年同期
	增减额
	增减比率%
	预算
	完成率%

	主营业务收入
	
	
	
	
	
	

	主营业务成本
	
	
	
	
	
	

	主营毛利
	
	
	
	
	
	

	主营毛利率%
	
	
	
	
	
	

	费用总额
	
	
	
	
	
	

	其中：营业费用
	
	
	
	
	
	

	管理费用
	
	
	
	
	
	

	财务费用
	
	
	
	
	
	

	费用率%
	
	
	
	
	
	

	营业利润
	
	
	
	
	
	

	其中：其他业务利润
	
	
	
	
	
	

	营业外收支净额
	
	
	
	
	
	

	利润总额
	
	
	
	
	
	

	净利润
	
	
	
	
	
	


还原分析：本期利润总额还原数调减 万元，主要调整项目有以下几点：1、调增其他业务收入  万元，为以前年度集团公司付货款，当时误做管理费入帐；2、调减成本  万元，其中虫草让利款冲减成本  万元,西部中药饮片返利  万元；3、调增营业税金及附加  万元，为本期调增其他业务收入应缴纳的各项税费及附加；4、调减发展净支出  万元。5、调减西部医药2011年收取的租赁费、水电费及物管费   万元，6、调增成本  万元，调增销售费用   万元。调增利润总额   万元，为西部分中心药房亏损额。

       去年同期利润总额还原数调减    万元，主要调整项目有以下几点：1、调减发展净支出    万元；2、调减集团公司购观音画费用    万元；3、调减政府补助    万元。4、调增成本   万，调增利润   万元，为西部分中心药房亏损。

（三）、原因分析（按还原数进行分析）

1、主营业务收入分析

商业企业：

	业态
	本期
	上年同期
	增减额
	增减比率%
	预算
	完成比例%

	批发
	
	
	
	
	
	

	零售
	 
	
	
	
	
	

	调拨
	
	
	
	
	
	

	进口
	
	
	
	
	
	

	出口
	
	
	
	
	
	

	主营业务收入合计
	 
	
	
	
	
	

	其中：内部销售
	 
	
	
	
	
	


1、总体销售完成情况：

截止2012年上半年，我司实现销售收入为 万元，其中直营门店销售为 万元，销售完成全年预算13700万元的   %。

2、分存量店分析：

08年存量店（8家）销售：实现销售   万元，去年同期   万元，同比下降   万元，下降   %。原因分析：a、因去年省医保门特刷卡报账停止的影响，旗舰店本期同比下降   万元；b、08年存量店中联合经营的两家店去年到期解除合同，导致销售下降   万元；c、日化日用品等停止销售以及胶囊剂的影响，导致08年存量店整体销售同比均为下降。本期完成计划   的   %。
09年存量店（11家）销售：实现销售   万元，去年同期   万元，同比增加   万元，增长   %，其中销售同比增加的有   家，增加金额为   万元，销售同比下降的有   家，销售下降为   万元。完成计划（   万元）的  %。
10年存量店（49家）销售：实现销售   万元，去年同期   万元，同比增加524万元，增长   %，完成计划（   万元）的  %。

11年存量店（49家）销售 ：实现销售   万元，去年同期   万元，同比增加   万元，完成计划（   万元）的   %。

前20家重点门店销售   万元，去年同期   万元，同比下降   万元，下降   %，占总销售的   %。下降的原因：a、08年、09年的重点店销售下降   万元，其中旗舰店下降   万元；b、10年11年重点店销售同比增长   万元。

2012年上半年销售储值卡为   万元，本期已销售储值卡确认收入为   万元。

2、医保销售情况

2012年上半年，医保刷卡销售为  万元，占总销售  万元的   %，比去年同期  万元，增加  万元，同比增加  %，去年刷卡销售占总销售的   %，本期省医保门特报账暂停在药店刷卡购药。

3、中药销售情况

2012年上半年，中药销售  万元，去年同期  万元，同比增加  万元，增长  %。完成计划1900万元的   %。

4、集团公司品种销售情况

2012年上半年，集团公司品种销售  万元，去年同期   万元，同比增长  %，其中骨干产品销售增加  %，普药产品增加  %，完成计划1800万元的   %。

集团内部工业单位产品销售：销售前20位品种

	单位名称
	品种
	本期销售金额
	上年同期销售金额
	增减额
	增减比例%
	年初计划
	完成率%

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	合计
	
	
	
	
	
	


2012年上半年集团工业按厂家销售对比表

	序号
	厂家
	销售收入
	2012年计划

	
	
	2012年
	2011年
	增减额
	增减率
	

	1
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	
	

	　
	小计
	
	
	
	
	1800


补充资料（商业企业）

（2）、零售业务：(含税销售收入)                        单位：万元

	零售业务
	西药销售
	中成药销售
	中药饮片销售

	
	本期
	上年同期
	本期
	上年同期
	本期
	上年同期

	
	
	
	
	
	
	

	
	2010年前门市销售
	2010-2012年门市销售

	
	
	

	
	
	


业务讨论与分析：

中西成药销售增加354.2万元，同比增长10.5%，占总销售的66.9%,中药销售753.6万元，去年同期689.9万元，同比增加63.7万元，增长9.2%。

其中，首推品种销售(含税销售收入)                      单位：万元                                                                                    

	项目
	本期
	去年同期
	增减
	增减比例

	销售金额
	
	
	
	

	销售占比
	
	
	
	


首推品种销售同比增加659.7万元，同比增长51.1%；首推品种销售占总销售的比例同比增加11.9%。

业务讨论与分析：

3、主营毛利、主营毛利率较上年同期增减变化原因分析：

商业企业：

	业态
	本期
	上年同期
	增减额
	增减比率%
	预算
	完成比例%

	批发
	
	
	
	
	
	

	零售
	1535.8
	1200.5
	335.3
	27.9%
	3618
	42.5%

	调拨
	
	
	
	
	
	

	进口
	
	
	
	
	
	

	出口
	
	
	
	
	
	


业务讨论与分析：

毛利额同比增加   万元，增长   %，其中销售同比增加  %，毛利额增长，同时，毛利率同比增加  %，毛利增加。

分存量店分析：

08年存量店毛利额：实现毛利额   万元，同比去年  万元下降  万元，下降  %，主要是销售下降  万元；毛利率本期为  %，同比去年增加  %。

09年存量店毛利额：实现毛利额  万元，同比去年  万元下降  万元；毛利率本期  %，同比去年增加   %。

10年存量店毛利额：实现毛利额  万元，同比去年  万元增加  万元，增长  %；毛利率本期  %，同比去年增加  %。

11年存量店毛利额：实现毛利额  万元，同比去年  万元增加  万元；毛利率本期  %，同比去年增加  %。

（2）、零售业务：

	零售业务综合毛利率%
	西药销售毛利率%
	中成药销售毛利率%
	中药饮片销售毛利率%

	
	本期
	上年同期
	本期
	上年同期
	本期
	上年同期

	 
	 
	
	
	
	
	

	
	2010年前门市销售毛利率%
	2010-2012年门市销售毛利率%

	
	 
	 

	
	
	


1、本期公司毛利率为 %，同比增加 个百分点，比年初预算增加 个百分点。其中，中西成药本期的毛利率为 %，同比增加 个百分点，中药毛利率下降 个百分点。

2、按存量店分析，08年存量店有大幅提高，增加 个百分点，09-11年存量店增幅在 个百分点。

其中，首推品种销售毛利额、毛利率（含税）            单位：万元 
	项目
	本期
	去年同期
	增减
	增减比例

	销售毛利额
	 
	
	
	

	毛利额占比
	 
	
	
	

	毛利率
	 
	
	
	

	
	
	
	
	


业务讨论与分析：

（5）、其它业务利润：

	项  目
	 本期 
	 上年同期 
	 增减额 
	增减幅度%

	租金收入
	
	
	
	

	展示费收入
	
	
	
	

	入网费收入
	
	
	
	

	促销费收入
	 
	
	
	

	终端服务费收入
	
	
	 
	

	上柜费收入
	 
	
	
	

	其他费收入
	 
	
	
	

	陈列费收入
	
	 
	
	

	服装费收入
	
	
	 
	

	查询费收入
	 
	
	
	

	处方费收入
	
	
	 
	

	针灸收入
	
	 
	
	

	加盟发展收入
	 
	
	
	

	合计
	  
	
	
	

	
	
	
	 
	

	加盟发展支出
	 
	
	
	

	联合经营费用
	
	 
	
	

	针灸馆劳务费
	
	 
	
	

	合计
	 
	
	
	

	其他业务利润
	 
	
	
	


其他业务分析与讨论：

其他业务利润   万元万元，同比下降  万元。完成年初预算的  %。

4、让利管理与收取：

1、2011年协议让利全年应收  万元，当年收回  万元，2011年价外应收  万元，已收回  万元，2012年  月根据股份公司文件要求，内部工业已经确定，外部单位全部收回。

2、2012年  月应收返利  万元，实收  万元，价外实收  万元，   月共收取返利和价外共    万元。

费用总体分析：1、三大费用本期发生   万元，同比增加  万元，同比增长  %。其中人工费用为  万元，同比增加    万元，增长   %，占总费用的  %；房租物管费为  万元，同比增加  万元，增长  %，占总费用的  %。两项费用占总费用的  %。

2、2011年遗留费用计入本期有  万元，主要为：、2011年新开店店招费用  万元；、门店购买宣传礼品为  万元；、广告公司宣传费  万； 、业务费  万；、网络费  万元。去年同期跨期费用较少。

 5、营业费用较上年同期增减变化按还原费用分析原因：（填列增减金额在  万元以上和增减比例在20%以上项目，）        单位：万元

	项目
	本期
	上年同期
	增减额
	增减比率%
	预算
	完成比例%

	工资
	 
	
	
	
	
	

	福利费
	 
	
	
	
	
	

	五险一金
	 
	
	
	
	
	

	折旧费
	 
	
	
	
	
	

	水电气费
	 
	
	
	
	
	

	销售提成
	 
	
	
	
	
	

	租赁费
	 
	
	
	
	
	

	销售费用合计
	 
	
	
	
	
	


费用变动分析说明：

工资费用：同比职工人数增加 人，工资费用增加；年终奖同比增加  万元。

五险一金：本期参保人次同比增加  人次，同时社保缴费基数提高，增加的社保费  万元，公积金增加  万元。

水电气费、租赁费：同比门店数增加 个。

销售提成：本期A推品种等销售同比增加  万元，毛利额同比增加  万元。

折旧费：门店装修决算后摊销折旧增加。

6、管理费用较上年同期增减变化按还原费用分析原因：（填列增减金额在2万元以上和增减比例在20%以上项目）        单位：万元

	项目
	本期
	上年同期
	增减额
	增减比率%
	预算
	完成比例%

	工资
	 
	
	
	
	
	

	福利费
	
	
	
	
	
	

	五险一金
	
	
	
	
	
	

	低值易耗品摊销
	
	
	
	
	
	

	办公费
	
	
	
	
	
	

	通讯费
	
	
	
	
	
	

	会议费
	
	
	
	
	
	

	无形资产摊销
	
	
	
	
	
	

	管理费用合计
	
	
	
	
	
	


费用变动分析说明：

工资费用及福利费：同比职工人数增加  人，本期年终奖同比增加  万元。年初预算是考虑了物流与成都西部整合后，仓库人员分流。

低值易耗品摊销：因本期未新开门店，不再大量采购低值易耗品。

五险一金：本期参保人次同比增加168人次，同时缴费基数提高增加  万元，公积金增加  万元

办公费：减少原因为办公室未及时将领料单传财务入账。

通讯费：增加原因为门店增加  个，电话费、网络费用相应增加。

 会务费：主要是年终团拜会、千店店长会以及领导年终拜访费用。

无形资产摊销：英克系统以及社保软件摊销增加。 

7、财务费用较上年同期增减变化按还原费用分析原因：（填列增减金额在2万元以上和增减比例在20%以上项目）       单位：万元

	项目
	本期
	上年同期
	增减额
	增减比率%
	预算
	完成比例%

	借款利息支出
	
	
	
	
	
	

	财务费用合计
	
	
	
	
	
	


费用变动分析说明：

利息支出：借入股份公司资金发生利息支出9.82万元，利息已经支付。

8、营业外收支净额较上年同期增减变化原因分析：

      营业净收益同比下降  万元，主要因为本期分租门店收取装修补偿金以及转让费为  万元，去年同期转租门店收取房租  万， (本期分租收取得租金直接冲减门店租金费用)。

9、利润总额较上年同期增减变化原因分析：

本期利润额为  万元，同比增加亏损  万元，超过全年预算  万元，原因：虽然本期销售  万元，实现毛利额  万元，同比增长  万元；毛利率   %，同比增长  %；其他业务利润  万元，同比下降  万元。但是本期费用总额  万元，同比增长  万元。费用总额的增加远大于毛利额、其他业务利润的增加合计  万元，造成当期的亏损增加。

分存量店利润情况分析：

08年存量店：利润  万元，同比下降  万元。原因：销售收入同比下降  万元，毛利额同比下降  万元，价外收益同比下降  万元，费用同比增加  万元。

09年存量店：利润  万元，同比增加  万元。原因：销售收入同比下降  万元，毛利额持平，价外收益同比下降  万元，费用同比增加   万元。

10年存量店：利润  万元，同比增加  万元，原因：销售收入同比增加  万元，毛利额增加  万元，价外收益持平，费用同比增加   万元。

11年存量店：利润   万元，同比增加  万元。原因：销售收入同比增加  6万元，毛利额同比增加  万元，价外收益同比增加        万元，费用同比增加  万元。

后勤部门利润总额为 万元，同比增加 万元。
二、财务状况

（一）、财务状况总表                                

   单位：万元

	项目
	本期数
	年初数
	增减

	
	金额
	占总资产比例
	金额
	占总资产比例
	增减额
	增减率

	资产总额
	
	
	
	
	
	

	货币资金
	
	
	
	
	
	

	应收帐款
	
	
	
	
	
	

	其他应收款
	
	
	
	
	
	

	预付帐款
	
	
	
	
	
	

	存货
	
	
	
	
	
	

	固定资产合计
	
	
	
	
	
	

	负债总额
	
	
	
	
	
	

	借款（含短期、长期借款、一年内到期的长期负债）
	
	
	
	
	
	

	应付票据
	
	
	
	
	
	

	应付帐款
	
	
	
	
	
	

	其他应付款
	
	
	
	
	
	

	股东权益合计
	
	
	
	
	
	


（二）、主要指标表

	流动比率
	速动比率
	资产负债率
	净资产收益率

	
	
	
	

	应收账款周转率
	存货周转率
	总资产周转率
	流动资产周转率

	
	
	
	


（三）、原因分析

1、货币资金

                                                      金额：万元
	项目
	本期数
	年初数

	现金
	
	

	银行存款
	
	

	其中：银行承兑汇票保证
	
	

	其他货币资金
	
	

	合计
	
	


    银行存款金额为669万元，含有90万元汇票保证金，较期初减少110.6万元。

2、应收账款

	帐龄分析
	合计
	6月以内
	6月—1年
	1—2年
	2—3年
	3年以上

	外部
	
	
	
	
	
	

	其中：医院
	
	
	
	
	
	

	商业调拨
	
	
	
	
	
	

	医保刷卡
	
	
	
	
	
	

	内部
	
	
	
	
	
	


应收账款余额为   万元，外部应收为   万元，其中社保为  万元；银行POS机为   万元，街道办  万元。本期应收帐款周转率为  次，周转天数为  天。

内部单位应收账款前5名：                            单位：万元

	单位名称
	金额
	备注

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	合计
	
	


公司的内部应收帐款，主要为集团公司领导在我公司借货挂账，上半年已与集团公司对账，尚有4.8万元手续待完善。

外部单位应收账款前5名：                            单位：万元

	单位名称
	金额
	备注

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	合计
	
	


外部应收帐款余额为458.3万元，较期初下降16万元，主要是及时催收省、市、区各社保回款，基本上保证了门店市社保及省医保划卡款次月全部回款。

3、其他应收款

	帐龄分析
	合计
	6月以内
	6月—1年
	1—2年
	2—3年
	3年以上

	外部单位
	
	
	
	
	
	

	内部单位
	
	
	
	
	
	

	个人借款
	
	
	
	
	
	

	合计
	
	
	
	
	
	


其他应收款分析：1、其他应收款余额为  万元，比年初数  万元，下降  万元，其中外部单位下降  万元，个人借款下降  万元。

2、外部单位金额为  万元，主要：租房保证金为  万元；装修预付款  万元。

其他应收款内部单位前2名：

	单位名称
	金额
	备注

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	合计
	
	


其他应收款外部单位前5名：

	单位名称
	金额
	备注

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	合计
	
	


4、存货                                           单位：万元

	项目
	年末账面余额
	年初账面余额

	
	金额
	跌价准备
	账面价值
	金额
	跌价准备
	账面价值

	原材料
	
	
	
	
	
	

	包装物
	
	
	
	
	
	

	低值易耗品
	
	
	
	
	
	

	在产品
	
	
	
	
	
	

	库存商品
	
	
	
	
	
	

	其中：中药
	
	
	
	
	
	

	    中成药
	
	
	
	
	
	

	     西药
	
	
	
	
	
	

	    计生用品
	
	
	
	
	
	

	  其他(待处理财产损益)
	
	
	
	
	
	

	合计
	
	
	
	
	
	


1、存货较期初减少  万元。其中中药材下降  万元；中西成药等下降  万元；计生用品下降  万元，物资增加  万元，主要是办公室未将领料单交财务入账。

（2）、库存结构及效期管理分析：

表一：                                                 单位：万元

	效期情况
	不动销情况

	3个月
	6个月
	3个月
	　
	6个月

	品种个数
	金额
	占库存比
	品种个数
	金额
	占库存比
	品种个数
	金额
	占库存比
	品种个数
	金额
	占库存比

	　
	　
	　
	
	
	
	
	
	
	
	
	


表二：                                                  单位：万元

	可销天数情况

	1个月以内
	1-2个月
	2-3个月
	3-6个月
	6个月以上

	金额
	占库存比
	金额
	占库存比
	金额
	占库存比
	金额
	占库存比
	金额
	占库存比

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


（3）、存货周转率为2.2，周转天数为82天；去年同期为2.1，周转天数为85天。

分年限存量店店库存周转情况分析（单位：万元）

	开店年份
	销售成本
	六月库存金额
	周转次数
	周转天数

	2008
	
	
	
	

	2009
	
	
	
	

	2010
	
	
	
	

	2011
	
	
	
	

	门店
	
	
	
	

	仓库
	
	
	
	

	公司合计：
	
	
	
	

	
	
	
	
	


库存周转分析：公司库存由年初的  万元，下降到  万元，下降了  万元，库存结构趋于合理，上半年周转率会受到年初高库存的拖累，下半年周转率进一步提高。
提高周转措施：
1、降库存：2008年、2009年店重点加强库存结构的调整，增强中药贵细和保健品的销售，降低保健品库存，分别提升库存周转月数到1和1.5。
     2、增销量：2010年店和2011年店库存不算高，门店现场陈列还不丰满，主要应销售努力上量，增加销售20%~30%，提升库存周转月数至2。    
（4）、针对存货现状采取的措施及相应工作安排：

可销月品种分析：（单位：万元）

	可销月数（数量/数量）
	品规格个数
	库存金额
	占比

	3个月以内
	
	
	

	3-6个月的
	
	
	

	6个月以上的
	
	
	

	合计：
	
	
	


分析： 

中药贵细库存周转分析：（单位：万元）
	分类
	库存金额
	总库存
	占比

	贵细库存金额
	
	
	

	虫草库存金额
	
	
	

	虫草与贵细占比
	
	
	


7、应付账款

	帐龄分析
	合计
	6月以内
	6月—1年
	1—2年
	2—3年
	3年以上

	外部
	
	
	
	
	
	

	内部
	
	
	
	
	
	


应付帐款较年初增减变化原因分析：

应付账款余额为  万元，比年初增加  万元，内部为  万元，外部为  万元，外部三年以上主要是公司在切换系统前以及资阳太极大药房遗留，下半年完善手续后一并转入营业外收入。

应付账款前20( 列示余额在20万元以上外部单位)                   单位：万元

	单位名称
	金额
	备注

	成都瑞欣科技有限公司
	
	

	湖北李时珍药业股份有限公司
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	合计
	
	


8、其他应付款

	帐龄分析
	合计
	6月以内
	6月—1年
	1—2年
	2—3年
	3年以上

	外部
	 
	
	
	
	
	

	内部
	
	
	
	
	
	


外部其他应付款前9名：

	单位名称
	金额
	备注

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	合计
	
	


需占外部其他应付款金额的80%

其他应付帐款较年初增减变化原因分析：

其他应付款较年初增加  万元，主要原因为1、西部医药收取2011年度太极大药房房租费、水电费及物管费等增加其他应付款  万元；2、增加与股份公司往来款  万元。3、部分厂家勾单付款只付部分，另部分挂往来帐暂不付款金额为  万元。

三、资金状况

1、金融机构融资状况：已取得民生银行申请综合授信  万元，并于6月份开始使用。资金状况在后边单列。

2、外部欠款情况：截止  月底，社保欠款合计  万元，比年初下降  万元。  

3、内部单位相互欠款情况：(见上表)

4、本年资金回款情况（含销售与回款比）：

本期资金回款   万元，其中销售商品回款  万元，收到分租收入    万元，收到管理费等促销收入  万元。

本期销售与回款比为  。

5、近期资金安排计划：主要是日常经营费用开支以及支付供应商货款。

四、现金流量分析;

	项目
	本期实际数
	同期实际数
	增减额

	
	
	
	

	一、经营活动产生的现金流量：
	
	
	

	经营活动产生的现金流入数：
	
	
	

	1、销售商品、提供劳务收到的现金
	
	
	

	2、收到的税费返还
	
	
	

	3、收到其他与经营活动有关的现金
	
	
	

	     其中：让利收入
	
	
	

	          其他价外收益
	
	
	

	          出租收入
	
	
	

	          财政补贴收入
	
	
	

	罚款收入
	
	
	

	银行存款利息收入
	
	
	

	三个月以上到期的银票保证金减少
	
	
	

	其他
	
	
	

	经营活动产生的现金流出数：
	
	
	

	1、购买商品、接受劳务支付的现金
	
	
	

	2、支付给职工以及为职工支付的现金
	
	
	

	3、支付的各项税费
	
	
	

	4、支付其他与经营活动有关的现金
	
	
	

	     其中：让利支出
	
	
	

	          其他价外支出
	
	
	

	          租赁费支出
	
	
	

	水电气费
	
	
	

	修理费
	
	
	

	业务招待费
	
	
	

	差旅费
	
	
	

	车辆使用费
	
	
	

	邮电通讯费
	
	
	

	办公费
	
	
	

	其他
	
	
	

	三个月以上到期的银票保证金增加
	90
	
	90

	支付内部往来款（股份公司内部往来款）
	
	
	

	经营活动产生的现金流量净额
	
	
	


第二部分：2012年下半年指标预算

截止上半年，公司利润总额为-1365万元，与股份公司下达的利润指标有很大差距，并且根据公司目前的销售规模、费用总额和总体的经营状况，短时间内难有较大改观，现按现有状况将公司全年的经营情况作如下测算：

一、销售收入：全年预计销售   万元，比年初预算13700万元下降   万元，完成预算的%，

任务分解：                                                  单位：万元

	项目
	
	
	
	10月
	11月
	12月
	合计

	销售收入
	
	
	
	
	
	
	


二、毛利额：

1、全年预计完成不含税销售收入   万元，比年初预算  万元下降   万元，完成年初预算的   %。上半年完成   万元，下半年预计完成为   万元。

2、毛利率全年预计在  %，全年预计实现毛利额为  万元，比年初预算  万元增加  万元，完成年初预算的  %。上半年实现毛利额为   万元，下半年预计实现毛利额在   万元。 

三、费用总额：

1、月费用额   万元左右。主要费用项目为：房租费用在  万元；人工费用在  万元；销售提成在  万元；折旧摊销  万元；物管、外聘人员费用在  万元；水电费通讯费在  万元；其他经营费用在  万元。

2、全年费用总额预计在  万元左右，预算为  万元，预计超预算在  万元。上半年费用总额为  万元。下半年费用预计发生在  万元。 

四、其他业务利润：全年预计  万元，比年初预算   万元下降 万元，完成预算的  %，上半年实现   万元，下半年预计完成   万元，每月平均完成  万元。

五、利润总额：全年预计亏损在  万元，上半年已发生亏损  万元，下半年预计亏损  万元。月平均亏损在  万元。

第三部分：公司下半年资金状况测算

一、上半年资金状况：

截止2012年 月份，公司的账面资金余额为  万元，剔除  万元的票据保证金实际为  万元，比年初数  万元下降  万元，现金净流出  万元，但是公司上半年发生亏损  万元，实际现金流出远大于此，实际净流出约在  万元左右。原因是：1、公司通过降低流动资产指标，变现增加流动性， 上半年月份公司存货和外部应收账款下降  万元；2、公司通过增加负债增加流动性，上半年应付账款增加  万元，其他应付款增加  万元。

二、月资金收入支出情况：

月资金收支明细表                                     单位：万元

	项目
	
	
	
	10月
	11月
	12月
	合计

	一、现金流入
	
	
	
	
	
	
	

	其中：销售收入
	
	
	
	
	
	
	

	     价外收入
	
	
	
	
	
	
	

	二、现金流出
	
	
	
	
	
	
	

	其中：人工费用
	
	
	
	
	
	
	

	     租金
	
	
	
	
	
	
	

	     付现费用
	
	
	
	
	
	
	

	     税金
	
	
	
	
	
	
	

	     货款
	
	
	
	
	
	
	

	三、现金净流量
	
	
	
	
	
	
	


附注说明：

销售收入主要是考虑社保到年底占款约  万元。

人工费用主要是工资奖金、福利、五险一金。

租金是按照租金台账的每月需支付的租金数。

付现费用是当月费用总额剔除人工费用、租金以及折旧摊销后的其他费用。

税金是按照当月毛利额应缴的增值税和附加等。

6、货款是按照当月销售收入的成本计算需要购进的存货的金额，均按现款采购的测算。

三、资金状况以及筹措：

截止2012年  月份，账面资金实际数为  万元，6月份，民生银行成都分行授信  万元启用后，资金总额为  万元，已使用承兑汇票支付货款  万元，按照上述月现金流量支出情况，估计维持到10月份后，资金出现缺口。目前公司账面资金除了支付日常费用和租金外，支付货款只能通过承兑汇票支付，短期内通过快速使用完银行  万元的额度，通过日常销售换回现金，来支付以后月份的日常费用和到期填仓资金，资金压力非常大。

   四川太极大药房连锁有限公司

         2012.10.1
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