      2012年崇州中心店9月工作总结和10月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州中心店
	24.9
	18.40
	1.74
	0.76
	4.2
	3.91
	77
	65.65 %

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二：措施执行落实情况：

1.9月成药销售：14.13万，中药0.76万，医疗器械0.78万，保健品2.46万，上面数据看出除了保健品以外，其他各个在下降。

2.销售过程中，在9月的促销活动中提升了一下销量，可以看出，一旦打折及优惠，我店不管是人流量还是销售会有所提高
3.集团品种下滑是最大的原因之一，下滑的品种做了以下对比集团品种中主要是抗感冒类下滑最多，达1.6万。
第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州中心店
	24.9
	
	1.74
	
	4.2
	
	80
	70%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


2、 门店增量措施（1----3点）：
1.希望通过提出的天天会员日，来提升我店人气及销售。
2.在集团品种方面，加强各人员的销售意识，促销及厂家品种联合集团品种进行组方销售。

完成集团任务。
3.做好10月活动的安排工作。
三、需解决的问题：

