大邑子龙店国庆活动销售情况                

1. 送出50券:25张       回来消费:3张
送出100券14张      回来消费:3张

2.与上周同时间相比增长10.8%。
3.总的效果不是很理想接下来将采取的措施：
 （1）前期打电话没有来的顾客继续打电话.除告知活动各种政策外,还要关爱顾客健康。
 （2）给进店的每个顾客大力宣传活动优惠政策.

（3）增强员工专业知识.

（4）坚持服务台的一句话
