       针对双流藏卫路的竞争对手分析及措施

     新津片区9月片区会议顺利在双流藏卫路开展，会议中我们探讨了臧卫路的现状，在这竞争强烈的圈子里，非常吃力。

藏卫路面临着地势，价格的问题。

首先药房的位置不是最佳，要想进药房徐爬一个坡，而且临近的商铺都些茶楼，不吸引人流量，由于地势的渠县导致无法在此做大型的活动，如像让厂家来放坝坝电影都安不下，更别说是让居民在这跳舞勒！由于这些原因导致大量顾客到对面药房休闲娱乐，从而影响销售。
其次，是钱，那是老百姓最感兴趣，也是最直接的，人们买东西都会比较哪家便宜，哪家劣质，长期下来较多顾客会选择相对便宜的药店，而且其他药店的活动也很吸引顾客，不是我们的活动不好，而是他们的活动内容更贴切生活，顾客会觉得更实在，对于品种方面我们的经营有较大的差异，别人是小厂家的药较多，相对价格就会便宜写，对于同类产品他们也会做出不赚此品种的毛利来争取顾客，而我们销售的大部分都是大厂家的商品，价格更适不能像别人那样让步，这样我们只争取到少部分顾客，也只有别人买不到东西了才会想起我们店，而且库存也不如别人，我们压缩的很紧，紧到刚刚合适，如果出点小意外就影响销售，如缺货就，顾客想多要2盒没得多的商品，或者是不来货更适没得销售，这些都是影响销售的因素。
  想要增加销售，就必须把人气搞起来，让厂家来搞活动，增加人气，针对这面的喜好，有必要请医生坐堂，因为这面的顾客都比较相信医生说的，而不是我们推荐的，和别人的会员相比较我们的会员日不占优势，但也可以魔防的地方，他们会员85折，双休折扣，保健78折，我们也可以会员85折，或者更低，会员日频率不那么高，从而降低损伤。当然我们自身素质也是要提升的，这样顾客才会有忠实顾客！
