      2012年汇融店8月工作总结和9月工作计划

           第一部分工作总结

	门店
	销售计划指标
	销售实际完成
	以上月相比增长率
	计划会员人数
	实际新增会员人数
	7月会员消费占比
	8月会员消费占比
	补肾益寿完成率

	门店
	11.1
	10.06
	-0.29%
	80
	96
	40%
	40.37%
	52.63%


一：门店任务完成情况： 

二：8月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的措施）

   每天坚持培训保健品，让大家对销售保健品更具有信心。

第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	补肾益寿计划任务
	会员人数
	会员消费占比
	社区活动时间
	会员消费占比

	门店
	11.1
	20
	80
	42%
	
	


二、片区门店8月工作重点（只写3点，8月要进行总结）

1、结合现在的天气，进行宣传秋冬季节进补的产品。

2、利用好公司此次国庆中秋活动，实现销量的增长。

3、利用好赠品，调动好顾客的购买欲望。

三、需解决的问题：

体重秤已坏，暂时还没补上。

