销量下滑及增量措施
9月上半月与8月相比我店平均一天下滑138元，经分析，原因有以下几点：

一、由于天气原因，晚上的进店人数与上月相比有所下降，晚上的交易笔数相对要比以往少；

二、门店附近的小学开学了，很多家长早上出来的都比较早，但是我们现在由于人员原因上班都比较晚，导致早上也流失了一部分顾客；
三、价格问题，我们现在会员销售占比也比之前几个月要低一点，大多老会员都觉得我们的价格相对较高，因为我们药店周围的私人药店比较多，而且大多是十几年的老店，价格方便都比较低，我们的会员在我们这里消费几次下来都觉得很不划算，就直接说以后都不想在我们这里买了，药价太高了；

四、流动人口比较大，但是大多数都是比较远的乡镇上的顾客，他不会固定在你这里购买，可能都是问了很多家买不到了才到我们这里来，但是下次就不一定会来了，这类顾客大都比较分散，不好维护。

五、在我们药店附近，马上要开一家九华药店，规模比较大，打广告是请了十几名老师，而且一周4天会员日，打8.5折，在很多顾客的心中都形成了很深的印象。

六、我们的人流量真的很少，平时卖点保健品还好，要是没有卖都大单，每天上一千都难，与其他店的数据相比，我们店的普药走的很少，有时一天连一盒消炎药都卖不出去，大多时候都是我们的老顾客买点高血压或者门特药来冲销量，每天的进店人数就很有限。

增量措施：

1、 请点厂家到我们店来做哈大型活动，拉点人气，尽量维护我们的老会员；

2、 把房子出租，减少房租压力，不然这样下去真的很难扭亏；

3、 尽量派人手到店上，避免员工的疲劳工作，工作效率不高，工作时间也应该及时调整过来；
