中秋、国庆节活动细则

活动时间：9月19日~10月7日(DM单印刷时间为9月16日~10月7日)
活动门店：117家直营门店

活动内容：
一、主线活动：

1、全场满50元送50元代金券

    2、全场满100元送100元代金券（特例品除外，单张收银小票最高可送5张）
代金券使用：⑴购指定商品每满100元使用一张50元券，每满200元使用一张100元券 

活动期间取消会员日折扣和会员积分。

指定商品：单品毛利60%以上；疗程商品和套包
二、分线活动：
1、本月热销商品推荐——归芪生血颗粒、补肾益寿、惠氏多维素片

2、超低特价——（不参加送券、用券活动）
	ID
	货品名称
	单位
	规格
	产地
	考核价
	零售价
	会员价
	活动期间每卡限购1盒

	1637
	感冒灵颗粒
	盒
	10gx9袋
	华润三九
	9
	9.69
	8
	

	78
	阿莫西林胶囊
	盒
	0.25gx50粒
	哈药总厂
	4.25
	7.85
	5
	

	2015
	§酒石酸美托洛尔片(倍他乐克)
	盒
	25mgx20片
	阿斯利康
	7.27
	7.01
	5.9
	

	265
	多潘立酮片(吗叮啉片)
	盒
	10mgx30片
	西安杨森
	13.5
	15.81
	9.9
	

	11203
	碳酸钙D3片(钙尔奇D600)
	瓶
	600mgx60片
	惠氏制药
	46.05
	54.94
	48
	

	30337
	阿司匹林肠溶片(拜阿司匹灵片)
	盒
	0.1gx30片
	德国拜耳
	12.8
	16.02
	11.8
	

	16185
	厄贝沙坦片(安博维)
	盒
	150mgx7片
	杭州赛诺菲圣德
	35.1
	36.12
	31.8
	

	49850
	参松养心胶囊
	盒
	0.4gx36粒
	北京以岭(石家庄以岭)
	25.85
	28.5
	22.5
	

	10185
	通心络胶囊
	盒
	0.26gx30粒
	石家庄以岭
	25.5
	28
	22.5
	

	19946
	稳心颗粒(步长稳心颗粒)
	盒
	9gx9袋
	山东步长制药
	24
	25.77
	22.5
	


3、旅游黄金周，健康伴您行（3种旅游套包为特价，不参加送券、用券活动）

⑴旅游套包

	
	
	单位
	规格
	考核价
	零售价
	套包价

	623
	氨酚伪麻美芬片/氨麻美敏片Ⅱ(日夜百服咛
	盒
	12片
	9.88
	12.9
	34

	65661
	复方黄连素片
	盒
	30mgx12片x4板(糖衣)
	3.73
	4.3
	

	47683
	藿香正气口服液
	盒
	10mlx10支
	7.73
	11
	

	46836
	风油精
	盒
	6ml
	3.6
	8.8
	


⑵户外旅游套包

	
	
	单位
	规格
	考核价
	零售价
	套包价

	46836
	风油精
	瓶
	6ml
	3.6
	8.8
	44.8

	30352
	云南白药创可贴
	盒
	20片(轻巧护翼型)(1.5x2.3cm)
	2.89
	6
	

	9479
	医用棉签
	包
	40支
	0.31
	0.5
	

	30902
	云南白药气雾剂
	盒
	85g+60g
	28.5
	34.5
	


⑶高原旅游套包

	
	
	单位
	规格
	考核价
	零售价
	套包价

	15803
	央科藏域牌红景天胶囊
	盒
	0.3gx24粒
	17.6
	45
	61.7

	26744
	西洋参含片
	盒
	1.2gx12片
	2.88
	7.9
	

	46836
	风油精
	瓶
	6ml
	3.6
	8.8
	


备注：套包1和套包3可搭配万基洋参

4、中秋礼包
双节将至，送礼的人很多，主要送领导、客户、亲友、长辈这几类人群。门店根据不同的人群自由组合套包。

5、积分换礼

万基洋参（100积分兑换1瓶）

宣传点：滋阴补气、宁神益智、清热生津、

6、贵细

虫草——老百姓也吃得起虫草（旗舰店包100元虫草进行宣传）

1、 物资：礼品包装袋、气球、汤臣倍健礼盒、宣传海报、DM单、代金券。（由营运部统一配发到个片区中心门店，请其他店到该店领取，分配清单请见附件。）
 教师节活动发放的礼品包装袋、气球门店可以继续沿用，无特殊情况不再补发。礼品包装袋用完的门店请主动向片区经理汇报申请。
2、商品陈列和店堂布置：
旅游套包、中秋礼包集中陈列在门店内显眼位置（正对店门口的花车、档头或收银台附近），每种套包前摆放爆炸花，用大号字重点突出功效和卖点。若要表明价格，建议用小号字写上原价，套包优惠后的价格写大些。
注：每种套包至少包装一套陈列出来，为避免遗失可先装入透明塑料包装袋内展示；彩色翻盖礼品包装袋必须陈列出来，营运部统一配发的，摆放在花车或堆头等显眼位置，陈列整齐美观，吸引顾客目光。

大型门店建议可用两个花车进行堆放在店门口位置，突出活动重点，增强视觉冲击力！
有条件的门店，制作气球拱门烘托活动气氛；不便于制作气球拱门的，也必须在陈列中秋礼包和旅游套包的花车或堆头周围用气球进行装点，或将气球悬吊于花车或堆头上方的天花板

3、活动宣传，现场氛围营造

a）DM单发放：
活动前期，安排人员在门店周边的社区，街道向周边的居民发放。流动性大的街道不建议发放。发放数量约占总数的70%。
活动期间（本次活动持续时间较长，可安排在活动进行一周后），酌情安排人员在门店附近路段进行DM单的发放宣传，约发放DM单总数比例的25%；剩余5%的DM单配合口头宣传在店内发放。

店长安排员工发放DM单必须落实到人，保证DM单资源的充分利用，不丢弃，不浪费。
b) POP海报：突出中秋、国庆活动主题，其他非本次活动内容的POP海报暂时撤下。中秋节、国庆节的POP海报悬挂在陈列中秋套包和旅游套包的花车或堆头的正上方，或张贴在花车、展架旁。
POP海报内容：⑴满48元送5元代金券
⑵孝敬父母，馈赠亲友，过节送什么？“包”在我身上——中秋健康养生礼包九折优惠（进供参考，字数过多，可精简）
（3）旅游出行，一“包”在手，后顾无忧，三款旅游套包任你选（进供参考，字数过多，可精简）
c)大幅的宣传海报张贴在橱窗/店门附近、收银台区域等醒目位置。

d) 门店口头宣传：
进店顾客都可以推荐。在向顾客推荐用药和收银过程中适时进行口头宣传。

特别介绍中秋礼包适合在节日的时候孝敬父母，赠送亲友，健康时尚。

向有外出计划的顾客推荐不同的旅游套包，预防外出水土不服，感冒拉肚子；防蚊虫，紧急应对小蹭伤刮伤；提高身体机能，应对高原反应等等。
要求门店员工必须具有主动介绍推荐的意识，套包产品外包装美观，搭配合理，在活动中均比平时优惠，不论自用还是送礼都很实用。在推荐时抓住每样套包的不同卖点功能，对顾客介绍。

店长学习过活动细则后，给门店店员做好相关的培训，要求门店的每位员工和促销都了解熟悉中秋国庆活动的内容。
活动期间营运部会安排专人抽查，如门店未按要求进行宣传和氛围营造，后果自负！
