惠氏太极销售竞赛活动方案
1. 活动目的：
· 提高连锁T及B类联采品种销售
· 提升连锁门店销售额
2. 活动时间：
      2012年9月10日至11月31日

3. 活动品种：

连锁T类品种,惠菲宁成人，惠菲宁儿童（以下均核算两个品种的合计销量）

4. 活动方式：

· 参加门店：四川太极连锁有限公司所有直营门店117家
· 活动方式：
门店销售套餐:T类+惠菲宁，完成计划销售，
除享受总部T及B类政策外,享受以下奖励
· 活动细则：
门店按连锁总部A,B,C,D级门店分类进行门店奖励：
A类门店惠菲目标180瓶,完成享受追加1元。
B类门店惠菲目标50瓶,完成享受追加0.7元,完成A类目标享受A类奖励。
C类门店惠菲目标30瓶,完成享受追加0.5元,完成A,B类目标享受A,B类奖励。
D类门店惠菲目标15瓶,完成享受追加0.3元,完成A,B,C类目标享受A,B,C类奖励。
5. 兑换条件：

门店按自然月核算，完成目标门店，按月兑换。由厂家根据太极商品部给出的每月各门店完成任务核算金额，将现金兑付到太极大药房连锁公司财务部。
