 西部店8月份工作措施和9月份增量措施
   8月份措施效果：   
一、8月中旬全场满58元送密语花香体验装1袋；满88元送价值38元便携装蜂蜜一盒；满138送价值68元蜂蜜一瓶。
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年8月10日~19日与2012年7月10日~19日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	986
	113.32
	111740.81
	27750.27
	24.9%
	61.3%

	上月同期数据
	1099
	93.24
	102472.96
	25860.59
	25.23%
	57.3%

	对比结果（%）
	-11%
	17.7%
	8.3%
	6.8%
	-1.3%
	6.5%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：8月10日开始活动，活动时间为1
0天，那就应从7月31日到8月9日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	986
	113.32
	111740.81
	27750.27
	24.9
	61.3%

	上月同期数据
	1034
	83.72
	86568.74
	19865.13
	22.9%
	52.9%

	对比结果（%）
	-4.8%
	26%
	22.5%
	28.4%
	8%
	13.7%


3、 活动期间新增会员    96   人
活动期间客单价提升幅度较大，全店人员尽量首推荐满138元送270g蜂蜜此档次。在收银台时，根据前来结账的顾客，有选择的提示活动内容，例如40元左右，首先告诉其满88送38元蜂蜜，而不是先宣传满58元送袋装的档次。活动中积极进行宣传会员权益，针对愿意马上办卡的顾客立即积分，并当时就积分抵现，在会员卡上张贴会员日的时间以及本店电话，提醒顾客记不到会员日或者有疑问的时候，就看会员卡上贴的卡贴
二、于千林厂家做联谊活动，免费为顾客测量微量元素等，宣传钙，鱼油等知识，并且结合保健品198省28元，当天千林系列销售1658元，8月25日—8月31日医疗器械于保健品销售7.4万元，毛利额2.5万元。
3、 联系团购顾客，达成3万元的团购交易，主要是藿香正气口服液。
九月增量措施：

 1、9月2日—9月15日，做本店的买赠活动，根据本店的散装薰衣草库存，制作成薰衣草香包，满38元赠送一个，再增加满98元、168元的满额赠送活动。
2、针对精致中药配方饮片，进行中药组方销售，例如麦冬甘草饮、降脂丹参红枣茶等配合pop，对全店销售人员规定没人每月200元的配方饮片销售任务，积极宣传，九月配方精致饮片9折优惠。

3、 于三精药业厂家在会员日联合做活动，满额抽奖，回收蓝瓶钙玻璃瓶赠送环保袋等环保活动。

4、月初结合其他门店的滞销情况，选取我店销售较好的品种，全面清理我店缺货品种，进行补缺。预计补充缺货品种30个以上。
