
      2012年中和柳荫店8月工作总结和9月工作计划

           第一部分工作总结

一：中和柳荫店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	
	6.6
	6.61
	0.3
	0.39
	0.9
	1.7
	63
	31.25%


二：主要工作及增量措施执行落实情况：

配合公司8月的促销活动全面完成8月的销售任务

清理效期品种以及滞销品种，争取把损失降到最低化

配合办公室，办理食品流通许可证

              第二部分工作计划

一、中和柳荫店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	
	6.6
	
	0.3
	
	0.9
	
	80
	40


中和柳荫店增量措施（1----3点）：

1：9月销量开始回升，做好货品的保障工作。

2：联系厂家，多做宣传工作。

需解决的问题：

   希望公司能尽量提高礼品袋。为购买保健品的顾客提供需求。
9月社区活动9月6日

