
      通盈店店2012年8月工作总结和9月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况：（单位：万元） 

	月份
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	7月
	5.1万
	4.29万
	0.32万
	0.26万
	0.9万
	1.01万
	35人
	53.4%

	8月
	5.1万
	4.95万
	0.32万
	0.13万
	0.9万
	1.24万
	59人
	54.6%

	增减
	
	15.4%
	
	-50%
	
	22.8%
	68.6%
	1.2%


二：8月动销品种和不动销品种的分析总结：

动销品种：因暑热天气，藿香，热感、流感，清热类销售好
不动销品种：主要是补益类中的温补肾阳类，由于没处理好怎样搭配用药，销售比较难

             还有一些心脑血管类
三：8月销售增长的亮点总结：

1搭配用药：有一个顾客骨质疏松，到我们店卖买药，推荐其服用阿法骨化醇软胶囊加维D钙
有明显的效果后并推荐其有相同症状的朋友到我店来买，使我店产生了上千的销量

2家庭必备用药推荐如藿香正气，板蓝根，夏桑菊，玄麦甘桔等用爆炸花标示

第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	
	5.1万
	
	0.32万
	
	0.9万
	
	70人
	55%


二、9月增量措施：

Pop书写，特别是有些销量不好的药品和保健品，使顾客知道他们的大概用处
搭配用药，顾客吃了有明细好转的药并回头来买的，搭配其他效果慢的，但副作用低的销售
近效期用药搭配，一个高毛利的搭一个特价效期药销售
三、需解决的问题：


