青白江华金店2012年8月活动总结
1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比

	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	  活动笔数282
	36.53
	10300.7
	3937.6
	38%

	   上月笔数320
	34.51
	11044.4
	3435
	31%

	-38
	2.02
	-743.7
	502.6
	7%


2、 活动期间与活动前一周数据对比

	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	   活动笔数282
	36.53
	10300.7
	3937.6
	38%

	   前一周笔数212
	30.48
	      6462.5
	2141.6
	33%

	70
	6.05
	3838.2
	1796
	5%


3、 活动期间新增会员      21      人

4、 活动期间整体会员及非会员销售占比，如有阶段性消费活动，提供阶段性会员及非会员的销售占比。

	会员销售占比
	非会员销售占比

	34.4%
	65.6%


	价格范围
	会员销售占比
	非会员销售占比

	
	
	

	
	
	

	
	
	


5、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	密语花香体验装
	密语花香便携式
	270g蜂蜜
	

	送出数量
	30
	6
	4
	

	剩余数量
	30
	14
	1
	


2、 总结

1、 活动的亮点
 这次活动大家的积极性很高，销量方面略有上升，最主要的是顾客能够接受蜂蜜的买赠活动。
2、 如何将非会员转为会员
前期就做工作，进店的顾客都宣传，我们这次的活动，另外还是一句话服务，结账时多与顾客沟通。有会员卡的出使会员卡积分，没有会员卡的通过这次活动发展为会员。
3、 活动效果不明显的门店，下次的活动中怎么提高？
做好前期的活动宣传，丰富门店的产品。活动时间长一点，下达每天的营业任务。
                                                                        总结人：邱雪
