	分类
	2012年7月
	2012年8月

	销售总额
	25.28
	28.67

	毛利额
	8.97
	10.07

	毛利率
	35.4%
	35.1%

	中药销售
	5.35
	5.77

	中药毛利额
	2.23
	2.57

	中药毛利率
	41.6%
	44.5%

	日均笔数
	168
	166

	客单价
	50.1
	55.6

	会员客单价
	74.4
	90.6

	会员消费总人次
	1358
	1357

	会员消费总额
	10.11
	12.29

	会员消费总人次占比
	26.9%
	26.3%

	会员消费总额占比
	39.9%
	42.8%


                 邛崃中心店8月销售工作总结
其中
   8月中药饮片销售4.35万，毛利1.95万，毛利率：44.8%
   8月贵细完成1.0万，毛利0.49万，毛利率：49%
   8月成品袋装0.28万     毛利额28.2%

   8月外聘医生销售总额：2.7万
8月销售工作分析：
第1、 销售明细分析：单品销售额前十位补肾益寿（10044元），穿山甲（6213元），葡萄糖酸钙锌（3779元），麝香去痛搽剂（3199），正气液10支（3139元），正气液5支（2739元），夏桑菊（2565元），益气养血（2412元），汤臣蛋白粉(2086),天骄（2029）。
第2、 销售同比7月提高的主要原因：贵细增加2000元，内分泌系统增加2000元，清热类增加1100元，心脑血管增加3500元，滋补类药品增加6000元，皮肤科增加2500元，抗感染类增加1100元，感冒类增加4300元
第二、送货周期调整为一周两次，及时补充了门店缺货，保证了顾客需求。提高了部分销售
第三、库存周转情况：目前品类数目：3459个，库存金额35.11万

                   公司直接铺货品种库存较大，数目较多

第四、裸买笔数约2072笔，裸卖率：40%左右。
第五、门店存在的主要为题：换包装的事情还未回复。散装虫草很多已经虫蛀变软了。

9月工作计划：

  达成目标任务29.9万，主要工作中心：
1、 加强老员工专业知识考核，以及新员工的专业知识学习考核。
2、 落实中医诊室申请的相关工作

3、 效期品种的清理，学习，调拨。
4、 秋冬季节畅销品种清理及备货。
5、 掌握厂家品种的动销情况。
