                   2012年光华片区重点门店

8月措施完成情况及9月计划

一：任务分解

	门店
	月销售任务
	实际销售
	完成比例
	中药任务
	实际销售
	完成比例
	集团任务
	实际销售
	完成比例

	送仙桥
	11.9
	9.78
	82.18%
	1.55
	1.04
	66.45%
	1.65
	2.14
	129.69%


二：措施：

1、8月对容易生虫的中药进行了养护。

2、A、由于刚接手这边，对品种、品类、库存进行了跟踪了解和处理，对效期进行了人头分配，并督促考核销售情况，8.6-9.25月效期分配销售到现在完成近50%

B、制定了相应的门店规章制度和店员月综合考核表，提升店员责任意识和积极性。
C、配合公司搞8.10-8.19日促销活动，尽力宣传了，效果还是不是很理想。
D、改变店内陈列布局、改善A、B、C、T陈列情况。
三：2012年9月任务分解

	门店
	8月销售任务
	中药任务
	集团任务

	送仙桥店
	11.9
	1.5
	1.65


月措施：

1： 淘汰低毛利、低购买率的品种，着力抓好保健品销售和新品、高毛利产品销售；加大中药袋装精制饮片销售力度和培训力度。

2： 把任务落实到人头，激发大家的责任意识和销售潜力。做好店内陈列，做出特色吸引顾客眼球，提高进店人数！

3：加大近效期品种的销售力度，让效期产品提前消化！

                                     送仙桥：陶伟
                                       2012-08-27
