
沙河店             店活动总结

活动性质：公司动 口   片区活动 口   其他      公司活动        
活动时间：        2012年8月10日~19日 

活动主题：     初秋养生防暑润燥      

主要活动内容; 满58元送价值16元体验装1袋，满88元送价值38元便携装蜂蜜1盒，满138元送价值88元蜂蜜一瓶

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年7月10日~7月19日与2012年8月10日~8月日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	1258
	45.36
	57073.58
	17387.1615
	30.46%
	53.97%

	上月同期数据
	1274
	51.25
	65298.78
	19612.39
	30.03%
	46.65%

	对比结果（%）
	-16%
	-5.89%
	-8225.2
	-2225.22
	+0.43
	+7.32%


2、 活动期间与活动前一周数据对比2012年7月31号—8月9号与2012年8月10—8月19号（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：6月1日开始活动，活动时间为10天，那就应从5月22日到5月31日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	1258
	45.36
	57073.58
	17387.1615
	30.46%
	53.97%

	活动前一周数据
	1226
	48.31
	59236.35
	18241.15
	30.79%
	44.75%
	2441
	26.77
	28.46%

	对比结果（%）
	+32%
	-2.95%
	-2162.77
	-853.98
	-0.33%
	+9.22%
	2556
	27.31
	11.35%

	
	
	
	
	
	
	
	-4.5%
	-1.97%
	150.74%


3、 活动期间新增会员   15个 
2、 总结

1、 活动的亮点

  对于搞买赠蜂蜜，顾客反映比较实用
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

为了享受这个会员专享的活动，宣讲会员权益和会员活动，然后办理了会员卡。

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因：（1）因为活动前几天的确生意不错，加之在活动期间基本运到暴雨，受天气影响顾客不多。
     2）货品的不充足及货品不齐导致流失顾客，比如那天接到一个团购非要120瓶十滴水，而我们整个公司都没有货，导致顾客流失了。 

      希望在下次活动自己和员工尽量给每位顾客都讲到活动，然后活动深入每个顾客的心，。

                                                              高笋塘 

                                                               舒海燕

                                                             2012.8.21

