
     华油路        店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 8.10-19日                    

活动主题： 初秋养生   防暑润燥          

主要活动内容：全场满58元送价值16元体验装1袋，满88元送价值38元便携装蜂蜜1盒，满138元送价值88元蜂蜜一瓶
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	785
	50.8
	39878.01
	14365.78
	36%

	上月同期数据
	849
	36.1
	30646.89
	9605.26
	31.3%

	对比结果（%）
	-7.5%
	40.7%
	30.1%
	49.6%
	4.7%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	785
	50.8
	39878.01
	14365.78
	36%

	上周同期数据
	703
	41.6
	29273.09
	9533.04
	32.6%

	对比结果（%）
	11.7%
	22.1%
	36.2%
	50.7%
	3.4%


2、 总结
1、 活动期销售上升或下降？，原因分析？提出意见、建议？
活动期间销量上升还是很大，主要是由于本店之前宣传工作做到比较到位。

A.活动开始之初，本店选取了本店消费前400名的顾客信息，并分配在本店4位员工身上，每人打100个会员电话，告知活动信息并提醒顾客注意天热防暑。统计了一下，至少有50%的人到过本店消费或者是进一步了解活动信息。
B.店员的积极销售，热情很高涨，都为了努力完成片长为我们制定的销量提升15%而努力，结果我们也很好的完成了任务。

C.本店在18号接了个大的保健品团购，差不多5600元，也帮助了本店顺利完成任务。

D.本店之前分配赠品：蜂蜜试用装：50袋，条状便携蜜：30袋，270g蜂蜜：30瓶

后面分别从营业部及总店借入赠品：条状便携蜜：5袋，270g蜂蜜合计：14瓶

活动结束后，剩余蜂蜜试用装：6袋，其余均已经送完。

2、 意见及建议：

A. 本次活动的时间稍微有点长了，其实我们开始几天效果还不错，中间就开始下降了，都是后面冲了一下，而且我们赠品发放的也比较快，以后可以多给我们配备一些满88元及138元的赠品。

B. 希望活动不要经常都搞买送蜂蜜的活动，希望可以丰富一下买送的赠品，多改变，多吸引不同类型的顾客，希望对策划活动有帮助。

C. 我们给一部分会员打了电话，但是有些会员并不知道活动，希望公司能像其他药房一起，到会员日或者是搞活动的时间就给我们的会员发个短信提醒，其实这样也很好的起到了宣传公司的作用。


