  新都新繁店       店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他    公司活动          
活动时间：      8月9   -   8月19日                 

活动主题：         初秋养身  防暑润燥           

主要活动内容： 满58送试用装蜂蜜一袋，满88送便携装蜂蜜一袋，满138送270g蜂蜜一瓶                                                        

数据分析

活动期间与活动前一周数据对比（8月10日—8月19日与7月27日—8月5日对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	581
	38.7
	22464.19
	7326.6
	32.6%
	24.7%

	上月同期数据
	728
	32.2
	23470.20
	8320.9
	35.5%
	13.2%

	对比结果（%）
	-20.2%
	20.2%
	-4.2%
	-11.9%
	-8.1%
	87.12%


活动期间新增会员  25        人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	蜜语花香蜂蜜  （瓶装）
	蜜语花香蜂蜜

（盒装）
	蜜语花香蜂蜜

（带装）
	

	送出数量
	5
	20
	30
	

	剩余数量
	0
	14
	0
	


总结

活动的亮点


本次活动无亮点。
将非会员转为有效会员的成功经验

告知起会员权益，折扣，还有着重强调所有的活动都只针对会员才享有的，还有就是会员可享受的特价，

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因分析：

公司在搞活动之前没有把我们的活动商品充分准备，使得顾客来购买，没货，让过客有话可说，导致过客流失。

隔壁药店搞活动，优惠力大，货源充足。

下次活动建议，公司是否缺货，查看门店是否有货，能否满足顾客是否需求。

天热搞活动应该把一些清凉产品拿来做换购或捆绑销售。

活动商品不一定选择广告产品，也可以选择我们ABC商品。这样反而对价格的参照度下降，降低顾客对产品价格的敏感度。且不会损失毛利。

活动商品货源一定要充足，才能体现商品的热卖度。

