
    东昌路       店活动总结
活动性质：公司活动 口V  片区活动 口   其他              
活动时间：2012.8.10---8.19                

活动主题：  初秋养生，防暑润燥              

主要活动内容：会员专享：满58送蜂蜜体验装一袋；满88送便携装一盒；满138送270g蜂蜜一瓶

2、超底特价：                                                       

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	178
	47.95
	8534.33
	2836.43
	33.24%
	29.46%

	上月同期数据
	186
	39.26
	7302.11
	2252.83
	30.85%
	19.49%

	对比结果（%）
	-4.30%
	+22.13%
	   +16.87%
	+25.91%
	+7.75%
	+51.15%


2、 活动期间与活动前一周数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	178
	47.95
	8534.33
	2836.43
	33.24%
	29.46%

	上周同期数据
	178
	42.89
	7633.53
	2256.69
	29.56%
	27.83%

	对比结果（%）
	0%
	+11.80%
	+11.80%
	+25.69%
	+12.45%
	+5.86%


3、 活动期间新增会员   22 人
2、 总结
1.活动亮点
（1）：收银台一句话服务.
（2）：发展新会员，维护老会员.

2．将非会员转为有效会员的成功经验

告知顾客买满58可以送蜂蜜，并且告知顾客我们公司以后的活动都只限会员参加，给顾客一种尊贵的感觉，顾客就愿意办理会员卡。
3.活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

这次活动最主要是有许多订单顾客，其实就我们周边消费者来看，其实满58元送有点高，所以我想下次我们店上的活动可以订满38来送，这样就更吸引顾客消费。还要主抓会员。争取下次也会有所提高！

