
     郫县东大街       店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他    公司活动          
活动时间：      8月10-8月19日                 

活动主题：         买送活动            

主要活动内容： 满58送试用装蜂蜜一袋，满88送便携装蜂蜜一袋，满138送270g蜂蜜一瓶                                                        

1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年7月27日~8月5日与2012年8月10日~8月19日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	222
	33.68
	7477.44
	1900.9
	25.4%%
	24.79%

	上月同期数据
	221
	34.3
	7581.06
	1901.08
	25.1%
	27.8%

	对比结果（%）
	0.4%
	-1.8%
	-1.39%
	-0.009%
	-1.18%
	-12.1%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：6月1日开始活动，活动时间为10天，那就应从5月31日到5月22日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	222
	33.68
	7477.44
	1900.9
	25.4%
	24.79%

	上月同期数据
	228
	27.45
	6260.7
	1823.68
	29.1%
	19.6%

	对比结果（%）
	-2.7%
	18.49%
	16.2%
	-4.1%
	-12.7%
	20.9%


3、 活动期间新增会员  10          人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	蜜语花香体验装
	蜜语花香便携式
	纯天然蜜语花香蜂蜜
	

	送出数量
	0
	4
	7
	

	剩余数量
	20
	16
	3
	


2、 总结

1、 活动的亮点

此次活动为我店开拓新会员有一定的促进作用，吸引了新老顾客的进店咨询。会员特价也让顾客过呢个愿意成为我们店的会员。
2、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因分析：首先是宣传力度上没有做好，在重点会员宣传力度上要更加强，都选择直接打电话的形式来告知活动内容，也造成了一部分顾客都流失。活动期间我们还没有开通刷卡业务，倒是很多顾客不愿意使用现金购买货品。

