
高笋塘             店活动总结

活动性质：公司动 口   片区活动 口   其他      公司活动        
活动时间：        2012年8月10日~19日 

活动主题：     初秋养生防暑润燥      

主要活动内容; 满58元送价值16元体验装1袋，满88元送价值38元便携装蜂蜜1盒，满138元送价值88元蜂蜜一瓶

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年6月1日~10日与2012年5月1日~10日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	284
	36.46
	10356.02
	3038.6
	29.34%
	40.18%

	上月同期数据
	322
	43.00
	13846.20
	3636.6
	26.26%
	16.93%

	对比结果（%）
	-13.38%
	-17.93%
	-33.7%
	-19.68%
	+3.08%
	+23.25


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：6月1日开始活动，活动时间为10天，那就应从5月22日到5月31日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	284
	36.46
	10356.02
	3038.6
	29.34%
	40.18%

	活动前一周数据
	274
	35.58
	9751.62
	3103.3
	31.82%
	14.98%
	2441
	26.77
	28.46%

	对比结果（%）
	+3.52%
	+2.41%
	+5.83
	-2.12%
	-2.48%
	+25.2%
	2556
	27.31
	11.35%

	
	
	
	
	
	
	
	-4.5%
	-1.97%
	150.74%


活动期间新增会员   13个 
总结

活动的亮点

  对于蜂蜜都比较试用

将非会员转为有效会员的成功经验

为了享受这个会员专享的活动，宣讲会员权益和会员活动，然后办理了会员卡。

全成都通用。

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因：（1）因为修路原因，加上价格对比对本店影响也比较大，比如雷贝拉唑价格63.2医院也是63.2元玛特纳别人卖75我们卖78元，
     2）加上人员不够，调货的人有没有车 
      下次活动希望自己和员工尽量给每位顾客都讲到活动，然活动深入每个顾客的心，多和顾客沟通和交流。

                                                              高笋塘 

                                                               舒海燕

                                                             2012.8.21


