  双流藏卫路 店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012年8月10---19日                      

活动主题： 初秋养生 防暑润燥              

主要活动内容： 会员专享满58送价值16元纯天然蜂蜜体验装，满8元送价值38元便携式蜂蜜一盒，满139元送价值66元纯天然蜂蜜一瓶                                                    

1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年5月17日-22日与2012年4月17日~22日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	420
	37.55
	15771.4
	5795.60
	37%
	32%

	上月同期数据
	     519
	39.97
	20747.42
	7590.01
	37%
	18%

	对比结果（%）
	-23
	     -6
	     -31%
	      -31%
	     0%
	      43%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	420
	37.55
	15771.40
	5795.60
	37%
	32%

	上周同期数据
	546
	46.75
	25523.77
	9928.50
	40%
	19%

	对比结果（%）
	-30
	-25
	-62%
	-71%
	-8%
	40%


3、 活动期间新增会员 21  人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	体验装
	便携装
	瓶装
	

	送出数量
	10
	6
	3
	

	剩余数量
	86
	24
	17
	


2、 总结

  本次活动效率较以前活动时相比有不少的下降，原因如下：
1、 对面又新开了一家私人药房，顾客流失较大

2、 另外一家药房也在同时开始刷社保卡了，搞了特大型的活动，销量有很严重的影响。

3、 小区里面的顾客大多数有价格对比心里，哪儿便宜就去哪儿买，只看价格

4、 送蜂蜜的活动对顾客刺激性不大。
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