  群和路  店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他     片区活动         
活动时间：   2012.07.23-2012.07.28                   

活动主题：   清凉一夏，让你“省”更多                    

主要活动内容： 满58省6元，满98元省10元，满138元省15元+特价促销                                                    

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	258
	40.00
	10319.72
	 3584.10
	34.73%
	31.74%

	上月同期数据
	215
	47.86
	10290.39
	 3939.62
	38.28%
	27.02%

	对比结果（%）
	20%
	-19.65%
	0.28%
	-9.02%
	  -9.27%
	17.46%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	258
	40.00
	10319.72
	3584.10
	34.73%
	31.74%

	上周同期数据
	276
	38.12
	10522.21
	3492.43
	33.19%
	31.32%

	对比结果（%）
	6.52%
	4.93%
	-1.92%
	2.62%
	4.63%
	1.34%


活动期间新增会员  12   人，活动前一周新增会员11人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

活动的亮点

     特价促销对顾客是吸引力比较大。
将非会员转为有效会员的成功经验

     活动只针对会员，所以对办理会员卡有一定的促销效果。

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

      1.天气变化定，伤风感冒的人群较多，但是一个感冒症状，要创造较高的客单价有一定困难。
                                                                           胡建兰

                                                                         2012年7月30日

