       送仙桥      店活动总结

活动性质：公司活动 √口   片区活动 口   其他              
活动时间：   2012.8.10—8.19          

活动主题：    8月活动               

主要活动内容： 满58送试用装蜂蜜，满88送边界装蜂蜜，满138送270g蜂蜜                                              

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012.8.10—8.19与2012.7.10—7.19对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	同期会员发展数量

	活动期间数据
	730
	42.02
	30763.01
	9730.9
	31.72%
	29.45%
	23

	上月同期数据
	730
	45.8
	33434.99
	11222.22
	33.56%
	30.2%
	17

	对比结果（%）
	0
	-8.25%
	-7.99%
	-13.28%
	-1.84%
	-0.75%
	35.29%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。(8.10—19与8.3—8.9对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	同期会员发展数量

	活动期间数据
	730
	42.02
	30763.01
	9730.9
	31.72%
	29.45%
	23

	活动前一周据
	480
	47.91
	22997.59
	6925.8
	30.12%
	28.13%
	5

	对比结果（%）
	52.08%
	-12.29%
	33.77%
	40.5%
	1.6%
	1.32%
	360%


3、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	试用装4支
	便捷装10支
	270g五味子蜂
	

	送出数量
	28
	29
	20
	

	剩余数量
	32
	22
	0
	


2、 总结

1、 活动的亮点。

2、 将非会员转为有效会员的成功经验：

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求

（1） 由于天气较大买药的人也存在局限性了，客单价明显降低了！
（2） 创文明城市的检查，也让我们的宣传有一定的局限，总的来讲还是吸引了会员的消费！但是每次都是同样的赠品和活动形式，估计不能满足她们多方面的需求！最近由于大家忙着卖效期可能忽略的高毛利产品这块！
