       双流锦华      店活动总结而已及活动计划
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：   2012年8月10-19                

活动主题： 初秋养生，防暑润燥                

主要活动内容：  会员专享：满38元送16元蜜语花香试用装 2.满88送38元的蜜语花香，3满138元送66元270g蜜语花香                                                   

1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	579
	28.3
	16395.17
	5997.1
	36.5%
	44.4%

	7.27-8.5同期数据
	693
	24.8
	17205.83
	5984.07
	34.8%
	29.5%

	对比结果（%）
	-114
	3.5
	-810.66
	   13.03
	1.7
	14.9


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	
	
	
	
	
	

	上周同期数据
	
	
	
	
	
	

	对比结果（%）
	
	
	
	
	
	 


3、 活动期间新增会员  11   人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	16元试用装
	38元蜜语花香
	66元蜜语花香
	

	送出数量
	28
	10
	10
	

	剩余数量
	2
	20
	0
	


2、 总结

1、 活动的亮点

答：1.客单价有所上升；2.毛利润有所上升；3.会员销售占比上升。
2、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

这次活动没有成功的原因是因为：1、活动期间因本人外出时间较多，对门店控制力度不够，是导致销售下滑的主要原因2.活动内容单一，空洞，顾客连DM单都不愿接，3.活动期间恰逢高温天气，小区很多顾客都外出避暑，导致客流量剧减.
3.建议：

    1.各片区活动应错开进行，如人流集中的门店应重点放在节假日，而社区型药房则应集中在周末；2.活动内容尽量丰富多样，如把千林赠品和蜂蜜联合起来，让顾客有更多选择和比较3.请在选定活动日时多关注天气
