  大源北街   店活动总结

活动性质：公司活动 口 片区活动 口   其他              
活动时间： 2012.08.10----2012.08.19   

活动主题： 初秋养生  防暑润燥      

主要活动内容： 全场满58元送密语花香体验装1袋；满88元送价值38元便携装蜂蜜一盒；满138送价值68元蜂蜜一瓶

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	406
	57.16
	23207.68
	7730 
	 33.31%
	21.58%

	上月同期数据
	419
	35.43 
	14847.21 
	 5176.16
	34.86% 
	15.29%

	对比结果（%）
	-3.10%
	61.33%
	56.31%
	49.33%
	-1.55%
	6.29%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	406
	57.16
	23207.68 
	 7730
	33.31% 
	21.58%

	活动前同期期数据
	418
	 31.52
	13177.89 
	4513.09 
	 34.25%
	19.28%

	对比结果（%）
	-2.87%
	81.34%
	76.11%
	71.27%
	-0.94
	2.3%


活动期间新增会员    41     人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	袋装蜂蜜
	盒装蜂蜜
	瓶装蜂蜜
	

	送出数量
	12
	9
	8
	

	剩余数量
	18
	1
	1
	


总结

活动的亮点

进店就给顾客宣传本阶段的活动内容。

张贴POP进行宣传。

宣传资料发放到位。
将非会员转为有效会员的成功经验

在收银时尽量说服顾客办理会员卡，享受会员买赠活动。

对进店消费的顾客宣传我们的会员权益。

特别在收银时的一句话服务起到了很大作用。
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

(、期间有一笔团购，所以表面看销量增长了，其实与活动前相比只增长了一点儿，没有达到要求。

(、天气太热了，我们开门的时候很多人都买好菜回家了，上午的时候门店被太阳直晒，这边根本没得人。加上现在门店前面的市场被城管管的很严不允许摆摊，严重影响人流量。

