
柳翠路店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 8月10日----8月19日                      

活动主题：    买送活动                   

主要活动内容：  消费满58元送16元体验装蜂蜜，满88元送38元便携式蜂蜜，满138元送66元蜂蜜1瓶。                                                   

1、 数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（8月10日---8月19日数据与7月31日---8月9日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	8741.88
	341
	25.6
	2703.49
	30.92%
	38.75%
	29

	前期同期数据
	8809.53
	379
	23.2
	2765.21
	  31.39%
	  31.31%
	32

	对比结果（%）
	-0.76%
	-10%
	10%
	-2.2%
	-1.49%
	  23.76%
	-9.3%


2.活动期间送出赠品数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	体验装（16元）
	便携式（38元）
	瓶装（66元）

	总数量（套）
	30
	20
	10

	送出数量（套)
	11
	3
	3

	剩余数量(套）
	19
	17
	7


2、 总结

1、 活动的亮点
（1）通过买赠活动提高了客单价,提升了会员消费
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

（1） 宣传会员的权益，推荐办理会员卡
（2） 介绍会员专享的特价商品，吸引顾客办理会员卡

（3） 通过介绍本次活动会员的专享买赠以及特价药品促使顾客办理会员卡并消费

3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
（1） 会员普遍认为买赠活动的消费基数较高，而这边消费人群的消费能力相对较低
（2） 因最近城管检查较严，不能在玻璃窗上张贴或悬挂海报，导致宣传力度不够
（3） 附近药房较多，他们折扣较大药价相对较低，造成的竞争压力很大，

（4） 员工对药品的熟悉度以及销售能力不够，有待加强







