  新津兴义 店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012年8月10日-19日                    

活动主题： 初秋养生防暑润燥                 

主要内容： ，满58元送体验装，满88元送便携装，满138元送纯天然蜂蜜1瓶                                               

数据分析
活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月23日~3月31日与2012年4月23日~5月1日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	255
	45.74
	11664.33
	3535.72
	30.31%
	37.33%

	上月同期数据
	292
	42.49
	12407.8
	4039.59
	32.56%
	34.1%

	对比结果（%）
	
	
	
	
	
	


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	
	
	
	
	
	

	上月同期数据
	
	
	
	
	
	

	对比结果（%）
	
	
	
	
	
	


活动期间新增会员    人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

活动的亮点：特价的力度较大
2、将非会员转为有效会员的成功经验

3、活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

   原因：1.dm单到店时间太晚，没有充分的时间做好活动前准备

赠送的东西对会员吸引力不大，说我们家里面都有，而老会员（糖尿病患者）有个疑问说，这个是我们不能吃的，送给我们咋子

前期对比的时间为最热的那几天，生意一直都可以，但是活动期间天气变化太大，下雨一般就没啥子生意

遇到街道办通知一切不能张贴，门店上宣传就只有员工对进店顾客进行宣传

下次活动要求：希望公司在安排活动的时间可以合理，能够让我们做好活动前的宣传，活动赠品能够考虑一下少数人群，特别是固定吃药的人群

