
人中   店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 8月10日----8月19日                      

活动主题：    买送活动                   

主要活动内容：  消费满58元送16元体验装蜂蜜，满88元送38元便携式蜂蜜，满138元送66元蜂蜜1瓶。                                                   

1、 数据分析

1.  活动期间与活动前期数据对比（8月10日---8月19日数据与7月31日---8月9日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	30527.24
	877
	34.80
	10042.676
	32.89%
	31.3%
	25

	前期同期数据
	31247.83
	862
	36.25
	10572.5
	33.83%
	29.4%
	24

	对比结果（%）
	-2.36%
	1.7%
	4.1666%
	-5.27%
	-0.94%
	1.9%
	4%


2.活动期间送出赠品数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	体验装（16元）
	便携式（38元）
	瓶装（66元）

	总数量（套）
	50
	40
	20

	送出数量（套)
	27
	5
	18

	剩余数量(套）
	23
	35
	2


2、 总结

1、 活动的亮点
1. 会员办理较多。
2. 蜂蜜赠送口碑较好，有服用过的顾客专程来购买参加活动

3. 大家积极性较高，有老会员消费较多，系统中没有赠送，我们也做了手工登记赠与顾客。

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

每次消费均提醒顾客使用会员卡，无卡的顾客次数多了，有需要的顾客，也会办卡。为顾客反正讲解会员权益，分析我公司会员卡积分不做废的优势，连锁通用，会员特价等有特色的服务，说服顾客办理会员卡。
3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

此次活动因天气炎热，顾客人流相对减少，对销售没有很好的促进作用，与同期相比毛利率降了一个百分点，销售额下降720.00.在下次的活动中，继续销售热情，争取达到更好的销售指标。







