                                  参加学习后的心得体会

首先感谢公司领导给予这次学习机会，在此过程中让我受益匪浅，收获还得从头说起，那天领导把我和辜瑞琪，王四维分到了36店，刚进店给人一种特别温馨的感觉，虽然平方不大，一百多一点，但是货源特别丰满，是我多年没有看到的一种场景，那就是货卖堆山，底气十足，是我们既羡慕又特向往的真实之感，还得说说我的切身感受吧，从以下几点特色说起：

1）收银台大气，赠品存放收银台后，便于收银台的收银员二次促销。

2）门店利用好每一个平方，比如广告牌居多23个，除开我们集团公司5个，其它都来源于厂家，给店里带来不少的价外收益。 

3）POP使用易拉宝，看起美观大气，活动时间长达两个月，活动期间会员享受权益明显，凡是满60元就可以9折，疗程用药直接省钱，其活动之间有200个常用品种以进价销售。

4）他们专头陈列特别大气，虽然没有按GSP那样陈列，可是都是我们集体品种包装盒大小一致就陈列在一起，看起美观.大气。

5）他们客单价高，裸卖的现象很少，他们员工分配很明细，除了店长，还有值班店长，柜组长及促销组长，最好的就是他们店上几乎没有那么多繁杂事情，一天邮箱几乎没有事情要处理，店上的人一心搞销售，出谋划策搞活动，如何利用现场的抓好机会。

想表达的太多，同时也学得不少，希望通过这次学习，不管在教导店员是思想还是工作现场，都要跨大度提升，希望我学以致用，把公司交给我任务全力以赴去做好。

谢谢!
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