      2012年崇州中心店6月工作总结和7月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州中心店
	24.9
	18.63
	1.74
	0.89
	4.2
	4.61
	48
	64.73%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二：措施执行落实情况：

1. 在180天未销售的 药品里,共计503个,其中中药230个,成药273个,相比之前400多个品种,动销率这一块大家重视了,保证了药品的周转.
第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	崇州中心店
	24.9
	
	1.74
	
	4.2
	
	80
	70%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


2、 门店增量措施（1----3点）：
1. 保健品的学习,大家都在跟进,药品搭配方面还得在继续加强专业知识方面的学习,更全面的来掌握组方销售的学习及搭配销售。
2、找出适合崇中店社区活动的亮点,搞好本店的社区活动。

3. 通过活动来留住我店得老会员.

三、需解决的问题：

                                                刘成俊

                                               2012-6-29
