学习心得

陈列即陈设排列设计，最直接的说法就是把物品摆放出来给别人看。　

首先要做好商业空间的规划，使卖场色彩协调，还要根据卖场照明的配置来搭配产品。

陈列是一种中和性艺术，是广告性、艺术性、思想性、真实性的结合，是消费者能直接感受到的一种营销方式。

蒲老师简明扼要的给我们介绍了几种陈列方式，也给我们列举了一些他在门店看到的陈列问题。

老师所说的关于一些清热冲剂陈列的问题我们店其实也存在，在听了老师的课之后回去也做了一定的调整，还是有一定收效的。
目前本店根据公司要求的ABC陈列方式陈列，很大程度上提升了对药品的熟悉度，而且取药时的取舍速度也有所提升，在客流量有限的情况下尽可能的提升了毛利额，这是陈列带给我们最直接的好处。
规则的陈列能给人焕然一新的感觉，也给顾客提供了一个舒适的购药环境，顾客自主选购性增强。
就是希望在以后的学习中能够更多的接触厂家，听到厂家的意见和建议，毕竟他们经常与门店接触，对门店的各种情况也比较熟悉，而且接触的门店类型比较多，能够为我们提供更多的意见和建议。
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