关于落实重点门店销售突破口工作的通知

各门店：

营业部于7月5日召开了“21家重点门店销售突破口”的会议，各店均分析了本店当前的经营情况，并找出本店销售增量的突破口，营业部根据门店分析情况，对如何认真落实“销售突破口”工作提出以下要求：

一、根据“销售突破口”工作计划，落实相关责任人员，制定工作进度表和具体完成时间。

二、认真疏理影响门店销售的突出问题或需要公司支持、配合的工作问题，请店长和片区主管进行整理后，并于下周二上午报营业部陈枊。例如门店反映的来货数量不能满足门店销售需求的缺货品种、价差很大需要调价的品种、增加医疗器械、医院门店增加或缺货的处方品种明细等问题。 

三、ABCD商品的概念对应编号、陈列要求、功能、禁忌及关联销售方案的培训考核时间安排，以及如何降低门店货品的裸卖方案。

请片区主管和店长认真落实以上工作要求，真抓实干，早日完成各项工作目标。

上报的格式和流程下午5：00之前发送到各门店邮箱内！
                                                 营业部
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