黄金路店2012年6月工作总结及
7月工作计划

一、2012年7月主要销售数据

	数据
	7月
	2011年同期
	增长

	销售
	42219
	37540
	12.5%

	毛利
	30.34%
	26.85
	3.5%

	利润
	12811
	10081
	27.1%


分析：这个月对比2011年7月份，毛利上涨了3.5%，主要还是因为我们公司很多品种的政策调整。加入了很多毛利高的品种销售。
 1、品种数据

	
	品种个数
	动销品种个数
	占比

	总个数
	2336
	939
	40.2%

	其中：中药材
	319
	81
	25.4%

	中西成药
	1649
	716
	43.4%

	保健品
	165
	41
	24.8%

	医疗器械
	135
	66
	48.9%

	化妆品、日化
	22
	18
	81.2%

	非药品
	46
	17
	37%


分析：公司铺货新进品种31种。有很多其他品种为公司新铺货的品种还未销售所以动销品种数量比下降了。
	
	库存金额()
	月均销售
	动销（月均销售/库存金额）

	总库存
	94206
	29408
	31.2%

	中药材
	11294
	806
	7.2%

	中西成药
	59087
	22625
	38.3%

	保健品
	12328
	1612.2
	13.1%

	医疗器械
	9047
	1117.5
	12.4%

	化妆品、日化
	1155
	561.2
	48.6%

	非药品
	23825
	5977
	25.1%


分析：
二、7月份工作计划完成情况
1、完成了分租和搬运货架
三、7月销售计划
	
	7月计划
	7月实际销售
	增加额
	增加率

	销售
	4.8
	4.2219
	-0.5781
	-13.7

	毛利
	30%
	30.34%
	0.34%
	

	利润
	1.44
	1.2811
	-0.1589
	------


                                                                单位万元

四、各品类的经营目标
	
	总销量
	占比

	总销量
	4.8
	

	其中：中药材
	0.15
	3.125%

	中西成药
	4
	83.33%

	保健品
	0.3
	6.25%

	医疗器械
	0.2
	4.166%

	化妆品、日化
	0.1
	0.208%

	非药品
	0.05

	0.11%



                                         单位：万元

八月工作重点：
1.公司T类ABC目录的陈列.
2.重点销售中药的搭配 
3，夏季当季品种的重点销售。
五、八月社区活动拟定在24日，推广夏季防暑知识。旅游出行套装的推荐。中药清凉饮片组合特价销售。
六、团促品种销售计划

	
	7月完成销售
	八月销售计划
	增长率

	ABC目录品种
	6715
	8000
	16.1%

	蜜语花香及大保健品系列
	2732.4
	3500
	22%

	T类品种
	6617.5
	8000
	17.3%


措施：1,.按照公司要求加大面积陈列大保健目录
     2.对公司新进目录品种的学习加大进度
八、其它工作亮点及需要公司解决的问题

1、希望公司可以完成我们的厕所和营业场所正门的修建。我们附近没有公用厕所。
 黄金路店
                                         2012- 7
