      2012年府城大道店7月工作总结和8月工作计划

           第一部分工作总结

一：府城店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	府城大道店
	9.4万
	11.69万
	3000元
	1237.42元
	1.8万
	3.18万
	58人
	8.5%


二：主要工作及增量措施执行落实情况：

7月份我们店任务超额完成23%，主要原因有以下几点：

团购9000多增加销量

夏季来临，工业园区内小公司到我们店购买清热防暑的药品较多，虽然一次性购买的金额不多，但是为增加销量打下一定基础。

这个月由于没有遇到以往过节放假导致缺货的状况，所以店上货品交充足，（除胶囊事件西乐葆缺货影响几百块的销量外），这也是保证销量增长的重大原因。

千林保健品的买赠活动，吸引了不少的新老顾客进店购买。从上个月开始新增部分医疗器械在4月份的5月份的基础上医疗器械增长37%
第二部分工作计划

一、府城店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	府城大道西段店
	9.4
	
	3000元
	
	1.8万
	
	
	


府城店增量措施（1----3点）：

由于之前会员卡一直没有导致新增会员和会员销售很低，这周会员卡回来后加大会员卡宣传力度，要求店上每个人在收银台的时候必须询问顾客是否有会员卡，没有的想顾客宣传我们的会员权益鼓励顾客办会员卡。

在8月中下旬的时候我们店打算自己搞买赠活动，活动赠品为之前活动剩下的沐浴露和护理液等，为8月份完成销售做好最后的冲刺。
三、需解决的问题：

1.嘉进感冒灵胶囊（51盒)、日夜百服宁（32盒）这两个品种库存较大，加上公司取消团促团促政策，希望公司帮忙解决。

2.店上有两个效期品种且价格较高希望公司帮忙处理，ID38802阿德福韦酯（代丁）9月份的效期，ID104119阿德福韦酯12月份的效期。

