温江店：

    继续加强我店销售人员的专业培训，学习销售技巧，强大我们的销售水平，培养店员的责任心，把店上的事待如自己的家事，提高销量。力争在两个月时间里通过沟通改变店员的一些不好的心态，由骆大辉和陈茂军完成。
加强中药知识的学习，加强中药材的组合销售，把中药材分为治疗性中药材，药食同用性中药材，养生型中药材，分类别的组合销售，特别增加中药粉剂的搭配销售，专门针对降压降脂和女性美容养颜的搭配销售。由杨治秀负责准备中药知识学习资料，每周学习2个中药组方。设置坐诊医生，添加熬药机，从而提高本店的中药销售毛利。现在中药平均月销售是一万左右，采取措施后力争每月能达到两万以上。寻找坐诊医生由陈茂均在两个月内选定，医生选定后再打算增添熬药机。
   抓会员的管理工作，通过加大会员的宣传工作，发展我店的会员并培养忠诚会员，提高会员消费占比和会员客单价，目前我店每月会员消费金额在7-8万左右，采取措施后力争每月会员消费在10万以上。通过门店会员近一年未来店消费的会员进行筛选，对这部分会员再筛选原来一直在我店消费的而现在一年未来的进行回访，收集意见和建议（有陈茂均负责安排，在本月25号前完成）
  引进我店针对医院流失药单的品种，留住顾客，增加销量。降低部分敏感药品的价格，多设置针对会员的超低特（由陈茂均负责安排完成，在本月25号完成并整理好）
价。6.降低裸卖率，推重关联销售，对因对症疗程治疗，把裸卖率控制在一定标准内。每天晚上下班后统计裸买情况，对门店人元要求尽量减低裸买。（由每天晚班人员进行统计，报店长，店长通过对每天裸买情况进行分析，对裸买高的人员进行帮助提升。
