三江：1、
在7月6日和20日新增设两场店外促销活动，请丽珠厂家免费测幽门螺杆菌，吸引顾客，既促进了胃药的销售，同时也可以带动相关的药品销售。预计活动期销售增长20%（喻茂连负责）
保健品上量。门店员工多注重保健品的学习，加大保健品的销售。在卖普药时尽量搭配保健品，每次都介绍，次数多了，这次不买，有可能下次就买了。利用这次千林的“冰冰送礼”活动使保健品上量20%，达到1.8万。知识学习的进度安排喻茂连进行安排和抽查力争在10月前完成保健品所有知识的学习。

3.通过门店会员近一年未来店消费的会员进行筛选，对这部分会员再筛选原来一直在我店消费的而现在一年未来的进行回访，收集意见和建议（有喻茂连负责安排，在本月25号前完成）
