三河场滞销品种分析表
	
	当季度品种
	未动销品种
	当前品种

	
	总数
	中药饮片
	保健品
	成药
	总数
	中药饮片
	保健品
	成药
	总数
	中药饮片
	保健品
	成药

	品种数
	1656
	
	218
	2358
	787
	
	53
	717
	2127
	
	167
	1908

	库存金额

（考核价计）
	71570.54
	
	16023.62
	91143.38
	34559.73
	
	5146.99
	22446.1
	103155.82
	
	15582.28
	71860.22


	
	门店可销天数90-180天
	门店可销天数180天以上

	
	总数
	中药饮片
	保健品
	成药
	总数
	中药饮片
	保健品
	成药

	品种数
	253
	
	36
	254
	787
	
	103
	786

	库存金额
	12085.13
	
	2957.06
	12596.49
	34559.73
	
	9727.58
	34591.31


1、 原因分析：
1、 开业来货：开业铺货时来的心脑血管及肝炎类的品种，这类品种在这周围都不是很好买，这周围对于这类产品的需求量都不大，再加上心脑血管的的药都较贵于其他私人药房，所以导致了很多滞销品种；
2、 集团工业品种铺货：之前铺货的时候铺了很多品种，大多数都是处方药的肝炎还有其他类，基本上都不是很好卖，也就导致了滞销 ；
3、 价格方面：在于价格方面一直都是老生常谈的问题，最主要还是心脑血管类，这么药顾客都是要经常吃的，我们几乎都比其他私人药房平均贵七八块钱，甚至有贵15块钱的，所以顾客就选择买便宜的，也就导致了滞销品种；

4、 必备品铺货；必备品种的铺货，还是同样被的道理，呼吸系统之类的常备品种都走得比较好，存在问题的就还是心脑血管方面的问题，还有就是保健品方面的蜂蜜，这边的顾客都不是很接受价格高的东西，加之旁边就是红旗超市，他们的蜂蜜都比我们便宜，还有就是新都都不可以摆蜂蜜，我们都是摆的不是显眼的位置，所以这也是导致滞销品种的一方面；
5、 非当季品种：补益类，现在夏天大家都对补益有抗拒感，现在这个季节也都不适合销售补益类，所以产生了滞销。
