 崇州中心店

	
	当季度品种
	未动销品种
	当前品种

	
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药
	保健品
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药

	品种数
	3484
	797
	21
	2203
	196
	795
	396
	6
	283
	4716
	878
	40
	3185

	库存金额
	187734.25
	28757.07
	5535.42
	112397.9
	21360.19
	12882.41
	3289.52
	790.27
	13322.02
	187734.25
	28757.07
	5535.42
	112397.9

	（考核价计）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	
	门店可销天数90-180天
	门店可销天数180天以上

	
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药

	品种数
	605
	58
	2
	402
	468
	271
	10
	165

	库存金额
	30641.5
	2261.43
	215.36
	16618.35
	38302.84
	20714.79
	4271.26
	14479.61

	
	
	
	
	
	
	
	
	


价格问题

从上面的数据来看，我店成药未动销的品种较多，主要在于心脑血管和内分泌系统药类，在普遍顾客反映我们价格较贵，导致这部分品种滞销严重，希望能通过这次的各个片区的价格调查分析，能做出价格上的调动，来让我们落实到一线的销售上。

中药方面，以前中药的销售是很好的，大邑的利民中药的价格是影响我店最大的，我店中药的比医院开出的价格还贵，导致我们很多忠实会员流失。中药的价格是比较乱，随时都在上涨，但还是希望能涨的幅度保持在中等。

集团工业铺货

   新的abc目录下来后，很多新品铺货，有些品种对于郊县来说，动销率很低，很多东西都只有靠我们的店员介绍才可以卖出，普药还可以接受，对于心脑血管方面的新药来说，难度较大，希望能根据各个门店的实际情况来进行铺货。在顾客接受新药上较城区要弱点。

必备品铺货

   一个门店有些东西是必须需要必备的，现在在销售药方面，大家都注意到推abc及高毛利的去了，导致相同类似的有些品种的疏忽，导致些东西未能联合用药的搭配，成为滞销。通过这次的分析，把未动销的品种做上了标记，在销售的时候，都联合用药，保证这部分品种进行一次周转。实行高毛利+特价品组合用药来销售。

开业来货

   崇中心店是老店了，不存在这个方面的问题

5非当季品种

   在未动销的品种里，有部分是非当季品种，这部分品种会在接下来的工作里纳入首推的范围里，保证货品 的周转。

