	大邑子龙店滞销品种数据分析

	

	　
	当季度品种
	未动销品种
	当前品种

	　
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药
	保健品
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药
	保健品
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药
	保健品

	品种数
	2789
	436
	19
	2665
	144
	1258
	200
	10
	850
	66
	2400
	436
	17
	1916
	92

	库存金额
	93892.37
	16849.29
	5030.69
	55566.86
	7945.13
	42795.97
	7652.43
	3525.97
	19295.29
	4150.9
	73936.16
	16774.07
	5030.69
	40153.64
	4756.25

	（考核价计）
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	

	　
	门店可销天数180天以上
	
	
	
	
	
	
	
	

	　
	总数
	中药饮片
	贵细
	成药
	保健品
	
	
	
	
	
	
	
	

	品种数
	3926
	441
	23
	3021
	175
	
	
	
	
	
	
	
	

	库存金额
	98486.77
	15455.33
	6402.99
	56911.72
	8439.67
	
	
	
	
	
	
	
	


1． 各品种滞销原因分析：从整个数据来看滞销品种占43%。主要有中药饮片。贵细。保健品这三种。它们成为滞销一般都是价格原因所致。我们店一直没有座堂老师，所有捡的中药单子都从外面来，很都顾客来捡都先算价，但每次的价格都比别的药房贵些。这些中药同贵细一样大部份都是公司铺货。这跟此店所处位置十分重要，我们这儿 大部份都是老年人居多，贵细就更别指望。中药只要贵上伍毛他们都马上头也不回的走了。不管你怎么说在他们心里都是贵的。保健品部份都是公司的必备品种铺货，大部份都是防辐射，预防心脑血管，治夜盲症的。这也要特殊人群。
2． 相应的解决措施：我们的滞销品种一般在22----27之间做完效期后一并做，在公司品种明细表查后，就调给比较好销售的门店。也有一部份滞销品种是在平常工作把A.B.C一并销售，总觉得在不超出自己能力范围情况下还如靠自己。
