沙河店销售突破方案落实 
1， 由我随时关注销售过程中，是否存在裸卖现象，关注每笔客单价，随时督促店员提高关联销售意识，在销售期间多一句话服务，在这个月月底销售争取客单价有所提升。 
2， 至于提高人气这款就是多搞社区活动，争取门店一周一次，争取联系到厂家协助来完成，来达到提高销售的目的，社区活动联系一个月搞一次，这个月定于公园门口，时间7月19号，活动主题免费测血糖，测血压，免费办理会员卡，免费测血液循环，免费测微量元素，在办会员卡的同时发放现金抵用卷五元一张，注明消费38元抵用一张，时间为这个月月底。
3，如何搭配大保健销售，由舒海燕来为我们店上店员给我们讲解及演练，争取人人都有这方面的知识，这个月最终达到大保健销量提升。
