               汇融名城店的销售突破口措施落实方案

3、7月主要销售措施：

、培养保健品销售人才，请店内刚到的前佳汇泰促销姐姐给大家讲各种保健品的销售卖点，抓住各种保健品1到2个销售卖点，为各种不同消费能力的顾客提供不同价位的保健品。计划在保健品方面销量增长2500元。每天培训两个品种，7月30日培训完所有大类保健品。
、中药饮片方面;我店处于社区内、老年人居多是个特点，而且老年顾客对于中药材更容易接受，将我店的中药精制饮片包装为小袋陈列。经常更换陈列品种。在中药材方面计划增长2000元。每日早班人员负责包装，pop制作由江欢负责。
、现绵阳厂家已经在我店有了促销人员，现通过社区活动请绵阳厂家给予活动的支持，免费赠饮或者买赠活动等等。促销员黄英负责。现各项赠品已经到位。
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