综合片区重点门店销售突破口工作落实计划
一，医疗器械为突破口的具体措施。

1  结合门店销售实际，在本周之类整理上报具体新增医疗器械计划。

 以柜改超为切入口，本月25号之前落实医疗器械的专区陈列。

 本月30日之前，组织学习所有医疗器械使用方法。熟息各项操作流程。

预期在下月医疗器械销售达6500元。

随着新品的不断引进，定期组织相关学习。

二，将提高会员的销售占比作为本店的第二突破口来抓。

在本周内组织店员召开关于提高会员占比专场会议，强调会员占比的重要性。加大会员销售工作宣传力度。

在收银台电脑背面，张贴“请主动出示会员卡”温馨提示要求每个店员收银时必须提醒是否有会员卡，没有的认真宣传，引导办理。忘记带卡的，要耐心通过其他渠道查询予以积分。（已经落实），

主要重大节假日要对重点会员短信问候。门店主要活动做到提醒会员。

通过以上渠道，计划在8月的会员销售占比同比增长5-10个百分比。
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