如何做好门店团购

团购不仅能有效提升销量，有着可观的利润；还能对品牌起到促销宣传的作用。

积累人脉

要做好团购。首先，我们得有一定的人脉。无论是在店内还是店外，我们都应该主动寻找团购对象。一般有团购需求的是政府机关，企业事业单位。还有些建筑工地。平时我们要善于积累人脉，想方设法的与他们建立一定的好关系，并注意维持，达到长期合作关系。
贵在坚持，真诚对待
要寻找一个团购不容易，贵在坚持。我们可以通过他人介绍，也可以陌生拜访。有些顾客在你多次拜访和联系后依然没有反应，这时候我们就应该坚持不懈，平时隔三差五的打电话，发短信，节假日可以送上祝福。相信真诚一定可以打动客户。
确保利润，优质服务

在确定客户要够买时，顾客对价格是最敏感的，团购也一样我们不能满天要价，也不能把毛利压得太低。高低毛利品进行搭配，保持一定利润。其次，我们以优质的服务对待客户，如接待客户，价格，包装，配送地点，送货时间等，只有满足顾客需求，让他们满意。他们才会愿意到门店再次消费，才会为你推荐更多顾客。
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