
      2012年九龙店6月工作总结和7月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	九龙店
	1.7
	2.58
	0.25
	0.11
	0.4
	0.54
	60
	48.45%

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


二：措施执行落实情况：

  1.6月的促销活动几天，为我店这月的销售额提升了很大一步，

提前完成任务。

  2.每天销售度的跟进做的很好，如遇到今天未完成的，每天的

销售中会想法提升起来。

  3.关于淘汰品种及效期的处理，通过大家的努力，会积极的销售

非ABC品种，目前这一问题也是本店最大的问题。

第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	九龙路
	1.7万
	
	0.3万
	
	0.4万
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


门店增量措施（1----3点）：

 1.尽快熟悉门店情况，全员同事齐心协力争取在上月销售25827.76元基础上提高10%的增长，尽全力向3万奋斗。

 2.门店品类管理，尽快熟悉门店动销品种，对滞销效期品种及淘汰品种进行全面清理，分析，进行合理化销售。

 3.对公司ABC目录及大类保健品品种进行补进，同时清理替换些原团促未进ABC目录的品种及大类保健品，在合理化补充调整货品同时，严格做好门店库存管理。

需解决的问题：

                                                         郑红艳

